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Izlazak iz recesije

Pocelo se pisati o izlasku Hrvatske iz recesije. Pogledajmo podatke i ¢injenice...
Izlazak iz recesije znaci povecanje realnog BDP-a.

Hrvatska privreda je, unato¢ onome sto bismo Zeljeli, jako malo izvozno orijentirana i zapravo se
uglavnom oslanja na domace trziste. Udio domace potrosnje u BDP-u je gotovo 80%, od cega je
60% osobna potrosnja, a preostalih 20% je javna potro$nja. Preostaje 20-30% investicija, te neto
izvoz roba i usluga koji je zbog veteg uvoza negativna do 10%.

U 2009. godini (koja je bazna za izracunavanje stope rasta BDP-a u 2010), doslo je do pada osobne
potrosnje za 8,5%, bruto investicija za 11,8%, izvoza za 16,2%, a uvoza za 20,7%, dok je javna
potrosnja ostala nepromijenjena.

Doprinosi rastu
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Stoga, da bi ikako znacajnije porastao BDP, osobna potrosnja mora porasti, javna potrosnja
ostati otprilike na istom, investicije se kompenzirati eventualnim pozitivnim kretanjima u neto
izvozu jer uvoz pada brze od izvoza i dulje ostaje u depresiji.

Javna potrosnja ¢e ostati gotovo nepromijenjena. Ne vidim nacin da ¢e se napraviti ozbiljniji
rezovi u Prora¢unu za 2011. A rebalansi do sada nisu pokazivali niSta do kozmeticke promjene.
Tako ¢e biti i u eventualnom rebalansu ove jeseni ako ga bude, a mislim da bi ga trebalo biti

za izdanje drzavnih obveznica u SAD-u. Ako i bude nekog kresanja potrosnje, ona je ionako
prevelika nekakvih 4-5 milijardi kuna u odnosu na zacrtani budzet zbog toga Sto se proracun
puni sporije (porez na dobit, porezi na dohodak, troSarine, PDV — tek ¢emo s krajem turisticke
sezone zbog sezonalnosti saznati koliko se stvarno slilo u drzavnu blagajnu).

Sto se ti¢e osobne potro$nje, ova recesija je bila neodekivana za neuk puk i dobar dio svog
standarda zivota su financirali ustedevinom. Uslijedio je i pad kupovne moéi i otpustanja,
Sto je dodatno narusSilo potrosnju. Kada se promijene trendovi, kupovna mo¢ po¢ne rasti i
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zaposlenost poc¢ne odrzivo se smanjivati (jer je dohodak od rada ipak glavni izvor dohotka za
siroku populaciju), trebat ¢e period u kojem e se potrosaci nastaviti ustezati od potrosnje kako
bi nadoknadili zalihe Stednje koje su potrosili u ovoj neocekivanoj recesiji i mozda dodali malo
(povecali razinu zalihe) za buducée recesije. Mozda dode i do racionalizacije ponasanja potrosaca
pod dojmom recesije, barem onog medijalnog dijela koji je i najviSe bio zahvacen.

Tablica 1. Brojke o potrosnji i stednji iz ankete o potrosnji

Ukupno upotrijebljena sredstva po kucanstvu
kune struktura, %
2006. 2007. 2008. 2009. 2006. 2007. 2008. 2009.
Ay =t ena 84513 | 89826 | 93425| 93045 100 100 100 100
Tzdaci za potrodnju 69457 | 74006 | 74524 | 76188 82,18 82,39 79,77 81,88
S UG, BET 8 558 7887 | 10662 8 380 10,13 8,78 11,41 9,01
ik clLc=cita = 4341 5 043 5374 5 854 5,14 5,61 5,75 6,29
StednjaV 1731 2343 2284| (2052 2,05 2,61 2,44 2,21
Ostali izdaci 426 547 582 571 0,5 0,61 0,62 0,61

1) Ukljucuje sredstva stavljena na Stednju, Zivotno osiguranje i dobrovoljno mirovinsko osiguranje
Izvor: DZS
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Tablica 2. Raspolozivi dohodak iz ankete o potrosnji

Ukupna raspoloZiva sredstva
kune struktura, %
2006. | 2007. | 2008. | 2009. | 2006. 2007. | 2008. 2009.

Elfjgﬁ'é’z'"a sredstva 82794 | 86509 | 89078 | 95414 100 100 100 100
Raspoloivi dohodak 72075 | 77442 | 79274 | 86847 87,05 | 89,52 | 88,99 91,02
Dohodak od
Resamostalpog rada_ 37391 | 39890 | 41612 | 47346 4516 | 46,11 | 46,71 54,52

ohodak od samostaine | 19909 | 12480 | 12265 | 12981 13,42 | 1443 | 13,77 14,95
djelatnosti
Dohodak od imovine 624 788 817 762 0,75 0,91 0,92 0,88
Mirovine 13969 | 13925 | 14470 | 15284 16,87 16,1 | 16,24 17.6
Transferi i ostali primici? 8982 | 10360 | 10111 10 474 10,85 11,98 11,35 12,06
Podignuti krediti 7955 | 6414 7191| 6719 9,61 7,41 8,07 7,04
Podignuti &tedni ulozi 1463 | 1341| 1642 (1204) 1 1,55 1,84 -1,26
Paplagashlozia 1301 | 1313 971 |  -645 A 15 | -0,68
sredstva?

1) Ukljucuju naknade za nezaposlenost, socijalne transfere i ostale primitke.

2) Ukljucuju primanja na ime Zivotnog i ostalih nezivotnih osiguranja, primanja od prodaje dionica, vrijednosnih
papira te nepokretne i pokretne imovine.

Izvor: DZS
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Raspoloziva sredstva su bila nesto ve¢a 2009. godine, kao nastavak porasta placa, te pocetka
otpustanja (tj. do 2009. godine nije bilo ozbiljnijih otpustanja).

Kako vise od polovice raspolozivog dohotka ovisi o dohotku od rada i placama, pogledajmo kako
se to krece u 2010.

Ukupni vrh zaposlenosti (dno nezaposlenosti) je bilo u srpnju 2009. godine s ukupno 1.226.976
zaposlenih u pravnim osobama i svega 248.586 registriranih nezaposlenih. Broj zaposlenih

se od tada poceo smanjivati do ozujka 2010. kada je dosegao 1.151.599 zaposlenih u pravnim
osobama i 318.658 nezaposlenih. Izgubljeno je oko 70 tisu¢a radnih mjesta, jos toliko radi a ne
prima placu, a ostali u privredi su pretrpjeli smanjivanje prava i pla¢a. Onda je krenulo sezonsko
zaposljavanje koje je do lipnja dodalo oko 30 tisu¢a radnih mjesta. Velik dio tih radnih mjesta ¢e
oti¢i sa sezonom (u listopadu), pa prvo stabilnije smanjenje nezaposlenosti o¢ekujemo 2011. kada
se utjelovi povecanje narudzbi u izvozu koje se ocekuje prema kraju 2010. na temelju pozitivnih
pokazatelja o izlasku iz recesije glavnih vanjskotrgovackih partnera Hrvatske, poglavito EU
zemalja.

Sto se ti¢e plaéa, one su u bruto i neto iznosu rasle do lipnja mjeseca 2009. i ostvarile vrh od
5.370 kuna (neto ispla¢ena plac¢a). Nakon pocetka otpustanja koje je pocelo u lipnju i srpnju
2009. vidjeli su se i efekti smanjivanja pla¢a u privatnom sektoru. Plac¢e su se odonda smanjivale
da bi u travnju 2010. dosegle 5.247 kuna (neto isplacena pla¢a) — sa sezonskim zaposljavanjem
su malo porasle u svibnju i lipnju, ali se zbog sezonskog karaktera zaposljavanja nece odrzati.

S obzirom na potrosenu Stednju koju treba nadoknaditi i o¢ekivana kretanja u ostalim
segmentima vaznim za potros$nju, blagi porast potrosnje se oc¢ekuje 2011., koji ne¢e odmah
postizati razinu potrosnje od prije jer Ce se tijekom 2011. nadoknadivati potrosena zaliha Stednje.
Ozbiljnije povectanje potrosnje se ocekuje tek 2012. godine.

Investicijama su uvijek dominirale javne investicije (izmedu 60 i 70% u najboljim godinama).
Tijekom 2009. godine ukupne su investicije pale za ukupno 16 milijardi kuna. Od toga je

oko 6 milijardi bilo smanjenje javnih investicija (do dvije milijarde u Prora¢unu, a ostatak u
izvanprora¢unskim fondovima i ostalim jedinicama drzave uprave), dok je 10 milijardi bilo
smanjenje privatnih investicija. Gledajuéi proracun za 2010. javne ¢e investicije se blago
smanjiti, odnosno svakako se neée povecavati. Sto se ti¢e privatnih investicija, nekoliko je razloga
zaSto se one nece neko vrijeme povecavati. Kao prvo, recesija je uhvatila nespremne i mnoge
privatne i pravne osobe koje su se ,zaletavali“ u kupnje nekretnina i u prosirivanje proizvodnje
pred samu recesiju i sada pronalaze rjeSenja i muce se kako otplatiti leasinge i kredite za to —
trgovacka drustva su u prosjeku kod banaka 2008. drzala 15-16 milijardi kuna depozita, da bi
tijekom 2009. to palo na 12-13 milijardi, a stanovnistvo je u prosjeku kod banaka 2008. godine
imalo 17-18 milijardi kuna depozita, da bi tijekom 2009. godine to palo na 14 milijardi. Kao
drugo, iako je recesija, kamate banaka se ne smanjuju — u velikoj je mjeri to posljedica prevelike
javne potrosnje koja se ne smanjuje i kupi s trziSta sav eventualni visak sredstava od banaka

— kamate na kredite su 2008. godine (ukupni prosjek) bile 10%, da bi u 2009. godini dosegle
11,55%, a u prvoj polovici godine se spustile na 10,6%. Kao trece, banke su dodatno postrozile
uvjete kreditiranja, a kolaterali poput nekretnina su u recesiji pretrpjeli smanjivanje vrijednosti

0.

<
T
>
n
e
X
2]
£
S
C
S
4
©
e
4
©
=




MAKROEKONOMSKIOSVRT

(barem kod bankovnih vjestaka), a kako ¢e kupovna mo¢ potrosaca ostati niska neko vrijeme,

tek ¢e do¢i do ozbiljnijeg smanjivanja cijena nekretnina. U prilog ovome govore i pokazatelji o
nastavku smanjivanja broja izdanih dozvola za gradenje, indeks industrijske proizvodnje strojeva
1 opreme, uvoz strojeva i opreme.

Izvoz je prvi poc¢eo pokazivati opadanje. Robni izvoz je tako poceo usporavati veé sredinom 2008.
godine, da bi svoje dno (minus od 27% u odnosu na prethodnu godinu) postigao pocetkom 2009.
godine. Tek se zbog statisti¢kih razloga poceo oporavljati poéetkom 2010. U prvih Sest mjeseci
2010. izvoz je tako 10% veci nego u prvih Sest mjeseci 2009. godine, ali je joS uvijek 10% nizi

od prvih Sest mjeseci 2008. godine. Oporavak najvaznijih trgovackih partnera, poglavito iz EU
(Njemacke) i povecavanje narudzbi iz inozemstva mogli bi do kraja godine omoguc¢iti rast izvoza
i povratak na razine iz 2008. godine. Nastavak normalnog poslovanja u EU i oporavak u regiji
mogao omoguciti povratak izvoza na razine iz 2007. i nastavak trenda.
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Tablica 3. Stope rasta u 2010. godini u EU "

Growth rates of GDP in volume t

(based on seasonally adjusted” data) >
Percentage change compared with the same quarter of

the previous year (D

2010 (@)

(e} Q2 . —

EA16 0.6 17 '

EU27 0.5 1.7 (7))

Belgium 1.6 2.2 E
Bulgaria™ -3.6 -1.5

Czech Republic 0.9 2.2 O

Denmark -0.8 : C

Germany 5.0 37 (@)

Estonia™ 2.0 35 '

Ireland -0.6 : d)

Greece -2.3 -3.5 O

Spain 13 0.2 S

France 1.2 1.7 x

Italy 0.5 1.1 m

Cyprus -1.4 -0.2 E
Latvia -5.1 -3.9
Lithuania -2.7 1.1
Luxembourg 2.9 :
Hungary -1.2 0.1
Malta 2.3 :
Netherlands™ 0.6 2.1
Austria 0.2 2.0
Poland 28 :
Portugal 1.8 1.4
Romania -3.2 :
Slovenia -0.8 :
Slovakia 4.5 4.9
Finland -0.4 :
Sweden 3.0 3.6
United Kingdom -0.2 1.6
Iceland -6.8 :

Norway -0.5

Switzerland 1.7 :
United States 2.4 3.2
Japan 4.2 :

Izvor: Eurostat
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Uvoz je poceo opadati kasnije od izvoza tek sredinom 2009., kada su se pocele smanjivati
place i kad su pocela otpustanja, ali je pao i viSe od 30% do kraja 2009. godine. Uvoz je vezan
uz kupovnu moc¢ potrosaca i osobnu i javnu potrosnju. Javna potrosnja se doduse nec¢e puno
smanjivati, no kao $to smo za osobnu potrosnju rekli, ¢itava 2011. godina ¢e proci u povratku
osobne potrosnje na razine koje je imala 2008., te nadoknadivanju Stednje koja se potrosila
u ovoj neocekivanoj recesiji. Tako ce vece stavke kuénog budzeta poput automobila dozivjeti
oporavak (a s njima i uvoz tih artikala) tek u 2012. godini.

To je na neki nac¢in dobro za BDP, jer ¢e neto izvoz biti najmanje negativna stavka u 2010. i 2011.

od svih dosadasnjih godina.
ZAKLJUCAK

Dakle, 2010. godine ne mozemo ocekivati znacajan oporavak ili izlazak iz recesije, jer se glavna
komponenta osobna potrosnja nece oporaviti do 2011., a manji deficit neto izvoza ¢e biti premali
da bi nadoknadio taj deficit i deficit u investicijama (osobito privatnim). Ocekujemo da ¢e 2010.
godina ugrubo zavrsiti s negativnim rezultatom, ali blagim (do -1% realnog rasta) zbog ¢isto
statistickih razloga.

Nasuprot tome, 2011 godina ¢e imati rast, zbog oporavka potrosnje i nastavka nizeg deficita neto
izvoza, te djelomi¢nog oporavka privatnih investicija u drugoj polovici 2011. Medutim, to ¢e biti
na razini od oko 3% realno.

TAJMING IZLASKA IZ RECESIJE JE PROE,JECE 2011. GODINE. OZBILJNIJI RAST PREKO
4% (IZ SADASNJE POZICIJE; AKO SE NESTO DRUGO NE DOGODI) TEK OD 2012. (U CEMU
CE UVELIKE SUDJELOVATI KONACNI DATUM ULASKA U EU).

pripremio dr.sc. Ante Babi¢
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ZDVOJENO

Potpora hrvatskim izvoznicima u Austriji i Njemackoj

<N <<

Trgovacka bilanca Hrvatske s Austrijom i Njemackom je jednoznaéno negativna:

mil. USD
2007 2008 2008 Bilanca 2009
irwnzr UvET izvez UvET irwnzr UvEI
Austrija 756 1368 H1A 1508 565 1063 -415H0
Hjemacka 1.237 1720 1518 41156 1148 2 63 -1.715

Izvor: Drzavni zavod za statistiku, Statisticke Informacije 2010

Iako je nemoguce nabrojati sve razloge takvog stanja, niti je realno ocekivati njegovu skoru
promjenu, ¢injenica je da tvrtke iz Austrije i Njemacke mogu racunati na jaku lokalnu potporu
kako drzavnih tako i privatnih organizacija i savjetodavnih tvrtki pri poslovanju u Hrvatskoj.
Samo vanjsko-trgovacka poslovnica Austrijske gospodarske komore u Zagrebu stalno zaposljava
oko 13 struc¢njaka ¢iji je jedini cilj pomo¢ austrijskim poduzec¢ima pri poslovanju na hrvatskom
trzistu.

Hrvatske tvrtke do nedavno nisu mogle ra¢unati na pomo¢ kompetentnog partnera u Austriji i
Njemackoj. Poéetkom 2010. situacija se promijenila: Tvrtka XARA (Wwww.xara.hi) je privatna
tvrtka s sjediStem u Linzu (A) osnovana s ciljem pruzanja pomo¢i hrvatskim poduzeéima pri
izvozu i plasmanu njihovih proizvoda na trzistima Austrije i Njemacke.

Tvrtka XARA nudi izmedu ostaloga operativnu pomo¢ pri:

istrazivanju trziSta (norme, zakonici, propisi te trziSne moguc¢nosti, konkurencija, potencijalni
kupciisl.)

Ulasku na trziste (priprema marketinskog materijala, prodaja i dr.)

Razvoju trziSta (pojacanje prodajnih kapaciteta, strateska partnerstva, i dr.)

kroz cijeli niz usluga kao Sto su:

savjetovanje,

zaposljavanje kvalificiranih radnika i struénjaka — stalno ili privremeno u Vase ime i za Vase
projekte,

otvaranje i privremeno vodenje podruznica, i dr.

Iako mlada, tvrtka Xara ve¢ okuplja tim iskusnih i uspjesnih struénjaka i organizacija, kao na
primjer austrijsku gospodarsku komoru i austrijsku agenciju za poticanje i uvodenje inovacija, i
priprema prve projekte.
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http://www.xara.hr

ZDVOJENO

Za viSe informacija obratite na njihovoj internetskoj stranici ili na sljede¢im
kontaktima:

IGOR ARBANAS
Tel. +43 664 6394025
igor.arbanas@zxara.at

I dalje dostupna bespovratna sredstva putem programa
MINGORP-a

MEDUNARODNA |
KONKURENTNOST |
INTERNACIONALIZACIJA
GOSPODARSTVA RH

Obavjestavamo vas da su i dalje otvoreni javni natjecaji za bespovratne potpore putem Programa
poticanja medunarodne konkurentnosti i internacionalizacije gospodarstva Republike Hrvatske
2009 — 2010. za projekte:

JACANJE MEDUNARODNE KONKURENTNOSTI ZA 2010. GODINU
INTERNACIONALIZACIJA HRVATSKOG GOSPODARSTVA ZA 2010. GODINU
Sredstva su nepovratna, a poticu se sljedece aktivnosti:

JACANJE MEDUNARODNE KONKURENTNOSTI ZA 2010. GODINU
AKTIVNOSTI NA RAZINI PODUZETNIKA

A1 Individualni nastup tvrtki na inozemnim sajmovima

A2 Jacanje konkurentnosti razvojem novih proizvoda

A3 Priprema uvodenja novog ili postojeceg proizvoda na novo trziste

INTERNACIONALIZACIJA HRVATSKOG GOSPODARSTVA ZA 2010. GODINU
AKTIVNOSTI NA RAZINI UDRUZENIH GOSPODARSKIH SUBJEKATA I ASOCIJACIJA
GOSPODARSKIH SUBJEKATA

B1 zajednicki nastup na inozemnim sajmovima

B2 Organizirane gospodarske misije na medunarodnim trzistima

Za poticanje navedenih aktivnosti Vlada RH namijenila je viSe od 50 milijuna kuna, a javni su
pozivi otvoreni tijekom 2010. godine, do utroska sredstava.

Informacije o programu te projektima i aktivnostima, kao i potrebne dokumente za prijavu na
natjecaj, mozete preuzeti s donjih poveznica ili na internetskoj stranici MINGORP-a
mingorp.hr/default.aspx?id=1826.
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ZDVOJENO

POVEZNICE

Projekt jacanja medunarodne konkurentnosti 2010.
JAVNI POZIV| IPROJEKT] ZAHTJEV| [ZJAVA O POTPORAMA|

Projekt internacionalizacije hrvatskog gospodarstva 2010.

DAVNI POZIV ZAHTJE [ZJAVA O POTPORAMA|
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http://www.mingorp.hr/UserDocsImages/javni poziv.doc
http://www.mingorp.hr/UserDocsImages/Projekt.doc
http://www.mingorp.hr/UserDocsImages/Zahtjev.doc
http://www.mingorp.hr/UserDocsImages/IZJAVA o potporama.doc
http://www.mingorp.hr/UserDocsImages/JAVNI POZIV 1.doc
http://www.mingorp.hr/UserDocsImages/PROJEKT 1.doc
http://www.mingorp.hr/UserDocsImages/ZAHTJEV 1.doc
http://www.mingorp.hr/UserDocsImages/IZJAVA 1.doc

BONLINE INFO
@NILﬁNE do.o.

Informacije za izvoznike

Dun&Bradstreet je vodeéi svjetski dobavlja¢ poslovnih informacija koji ve¢ 165 godina pruza
korisnicima razli¢ite informacije o rizi¢nosti poslovanja, trazenju poslovnih partnera, kreditnoj
sposobnosti odredenog poduzeca ili pak rizik ulaganja u odredenu zemlju. U nastavku slijede
predvidanja i analize koje D&B objavljuje u svom mjesecnom izdanju publikacije ,International
Risk & Payment Reviewa“ koju moZete naruciti kod poduze¢a BonLine d.o.o., ekskluzivnog
zastupnika D&B-a za podrudje RH i BIH.
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SVJETSKA EKONOMIJA
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D&B ocekuje da ¢e rast BDP-a ove godine biti 2,7%. Ono Sto koci njegov rast su duznicka kriza
u Europi, slaba privatna potrosnja u SAD-u, te zakonodavci Kine koji nastoje napraviti deflaciju
imovinskog sektora, te racionalizaciju sektora celika. Svi ti faktori ¢e utjecati na cijenu roba u
iduca dva kvartala.
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PREDVIDANJA RASTA BDP-A 9
2007 2008 2009%* 2010** 2011 ** O
Svijet % 4.2 1.8 -2.0 2.7 2.6 e
SAD % 2.1 0.4 -2.4 2.0 1.7 c
Europa % 2.8 0.6 4.1 0.8 1.1 =
Kina % 13.0 9.0 9.3 9.5 8.9 ((b]
Japan % 2.4 -1.2 -5.2 2.0 0.1 (-
*Ocekivanja "=
**Predvidanja —
c
O
CIJENA NAFTE 0
USD/b (ave.)
100 — = Actual price
R R e Forecast price
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U lipnju su cijene nafte bile oko 75 dolara po barelu, dok su najvise bile u svibnju kada je cijena za
barel iznosila 88,1 dolara. Strah od ekonomskog usporavanja te njegovog potencijalnog negativnog
ucéinka na potraznju energije, drzi cijene nafte na ovom nivou. D&B predvida da ¢e cijena nafte u
ovoj godini biti 77,4 dolara po barelu, a iduc¢e godine 83,2 dolara po barelu.
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EUROPSKI TRENDOVI U PLACANJU

Country % of payments made beyond terms in Q2 2010 % made 30 or more days over terms

Days late Prompt 1-15  16-24 2529 3059 60-89 90-119 120+ Q2-09 Q3-09 Q4-09 Q1-10
Belgium 35 277 207 9.6 4.2 29 1.0 0.3 8.7 8.4 85 8.6
France 350 376 153 6.6 29 1.3 0.7 0.7 5.3 5.6 57 5.7
Germany 59.9 244 7.5 3.2 1.8 0.9 0.6 1.7 6.1 5.2 49 5.2
Italy 455 206 128 9.1 4.6 2.7 22 2.4 16.0 15.0 14.2 12.5
Netherlands 51,5 268 131 49 2.0 1.0 0.5 0.3 5.4 53 47 44
Spain 456 203 100 58 4.2 28 2.8 8.4 13.1 15.8 16.7 17.7
UK 248 292 232 9.8 6.3 3.7 1.5 1.3 12.6 12.8 13.5 13.4

Tablica pokazuje koliki dio faktura se plati na vrijeme (prompt) a koliki dio kasni od 1 do 120 dana.
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D&B GLOBALNI REJTING ZEMALJA

D&B-jev rejting zemlje ukazuje na rizik sklapanja posla u odredenoj zemlji. On daje informaciju
o potencijalnom kasnjenju u placanju izvoznog posla ili pak o isplativosti odredene investicije.
Pokazatelji koje D&B uzima u rejting zemlje su: politicki rizik, poslovni rizik, makroekonomski
rizik te vanjski rizik. Skala rejtinga je podijeljena od DB1 $to se smatra najmanjim rizikom do DB7
§to se smatra najviSim rizikom. Svaki razred podijeljen je na 4 kvartila — a, b, ¢ i d. U nastavku
slijedi tabela trenuta¢nog rejtinga zemalja. Zemljama ¢ija je pozadina istaknuta sivom bojom se je
rejting promijenio u odnosu na prosli mjesec.

COMPARATIVE GLOBAL RISK

D&B Country Risk Indicator Ranked Globally by Strength of Indicator

Australia DB1d |Tunisia DB2c (Trin. & Tobago DB3b |Latvia DB4b |Argentina DBsb |lran DBéb
Canada DB1d |Bahrain DB2d |Egypt DB3c |Macedonia (FYR) DB4b |Azerbaijan DB5b (Malawi DB6b
Norway DB1d |Korea (South) DB2d |Lithuania DB3c |Namibia DB4b [Guatemala DB5b |Nepal DB6b
Switzerland DB1d |Slovakia DB2d |Spain DB3c |Philippines DB4b |Jamaica DBSb |Nigeria DB6b
Austria DB2a [Taiwan DB2d |Brazil DB3d |El Salvador DB4c |Angola DB5c |Sierra Leone DB6b
Finland DB2a |UAE DB2d |China DB3d [South Africa DB4c |Fiji DB5c |Belarus DBé6c
France DB2a |Botswana DB3a |Costa Rica DB3d |Turkey DB4c |Gabon DB5c [Cote d'lvoire DBéc
Germany DB2a |Cyprus DB3a |Croatia DB3d (Ghana DB4d |Kazakhstan DB5c |Cuba DB6c
Luxembourg DB2a [Czech Republic  DB3a |India DB3d |Lebanon DB4d |Kenya DB5¢ |Myanmar DBéc
Qatar DB2a |Estonia DB3a |Jordan DB3d [Mozambigue DB4d [Bangladesh DB5d |Nicaragua DBéc
Sweden DB2a |lsrael DB3a |Mexico DB3d |Senegal DB4d [Cameroon DBSd |Turkmenistan DBéc
us DB2a |ltaly DB3a |Peru DB3d |Serbia DB4d |Honduras DB5d |Venezuela DBéc
Denmark DB2b |Mauritius DB3a |Portugal DB3d |Tanzania DB4d |Pakistan DBSd |Congo, Dem. Rep DB6d
Hong Kong DB2b |Oman DB3a |Uruguay DB3d |Thailand DB4d |Russian Fed. DB5d |Ethiopia DB6d
Malta DB2b |Saudi Arabia DB3a |Albania DB4a |Vietnam DB4d |Sri Lanka DBsd |Iraq DB&d
Netherlands DB2b [Chile DB3b |Bulgaria DB4a |lceland DB5a |Bosnia & Herz. DB6a |Kyrgyz Republic  DB6d
New Zealand DB2b |lreland DB3b |Hungary DB4a |Libya DB5a |Cambodia DB6a |Sudan DB6d
Singapore DB2b |Kuwait DB3b |Romania DB4a [PNG DB5a |Georgia DB6a |Tajikistan DB6d
UK DB2b |Malaysia DB3b [Colombia DB4b |Syria DBS5a |Paraguay DBé6a |Uzbekistan DB6d
Belgium DB2c |Morocco DB3b [Dominican Rep.  DB4b |Uganda DB5a |Ukraine DB6a |Yemen DB6d
Japan DB2c (Panama DB3b [Greece DB4b [Zambia DB5a |Bolivia DB6b |Afghanistan DB7
Slovenia DB2c |Poland DB3b |Indonesia DB4b |Algeria DB5b |Ecuador DB6b [Zimbabwe DB7

Indicates the D&B Country Risk Indicator has been changed this month.

14.
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D&B REJTINZI ZEMALJA

Vaznost rejtinga zemlje:

Ukoliko zemlja ude u recesiju, Cest je slucaj da se kamatne stope podignu, te poduzeca pocinju
placati kamate bankama Sto pogorsava njihov novéani tok i likvidnost. Prvo Sto ¢e isplatiti to su
place zaposlenicima, a zadnji na red dolaze izvoznici. Zbog toga rejting zemlje ima veliku vaznost
u donosenju poslovnih odluka.

Madarska DB4a: umjeren rizik poslovanja

Uvjeti poslovanja

Minimalni uvjeti: akreditiv

Preporuceni uvjeti: akreditiv

Uvjeti placanja: odgoda od 30 do 60 dana

Kasnjenja u pla¢anju: 0-2 mjeseca nakon ugovorenog roka
Kasnjenja u placanju izmedu domace i strane banke: 0-2 mjeseca

Prema podacima iz D&B-a, u najlosijem scenariju novac za izdanu robu mozete ocekivati 6 mjeseci
nakon njezinog izdavanja. (60 dana odgode + 2 mjeseca kasnjenja + 2 mjeseca kasnjenja banke da
prenese novac na racun Vase poslovne banke).

Ekonomski pokazatelji:
E@Pokazatel] 2007 2008 2009% | 2010%* | 2011%*
Rast realnog BDP-a, % 1.0 0.6 -6.3 -0.5 1.6
Inflacija (god. prosjek), % 7.9 6.0 4.2 5.8 4.7
Nezaposlenost ,% 7.4 7.8 10.6 10,3 10.0
*Procjena
**Predvidanja

Madarskoj je ovaj mjesec snizen rejting sa DB3d na DB4a jer su su analiti¢ari zabrinuti oko utjecaja
duznicke krize u eurozoni, kao i oko politickog rizika, visokog javnog duga i loSe ekonomske
prognoze.

Kina DB3d: blagi rizik poslovanja

Uvjeti poslovanja

Minimalni uvjeti: mjenica po videnju

Preporuceni uvjeti: akreditiv

Uvjeti placanja: odgoda od 30 do 90 dana

Kasnjenja u placanju: 0-2 mjeseca nakon ugovorenog roka
Kasnjenja u pla¢anju izmedu domace i strane banke: 0-1 mjesec

Prema podacima iz D&B-a, u najlosijem scenariju novac za izdanu robu moZzete ocekivati 6 mjeseci
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nakon njezinog izdavanja. (90 dana odgode + 2 mjeseca kasnjenja + 1 mjesec kasnjenja banke da 9
prenese novac na racun Vase poslovne banke).
Ekonomski pokazatelji: "'E
Pokazatel] 2007 2008 2009% 2010%% 2011%% GC)
Rast realnog BDP-a, % 13.0 9.0 9.3 9.5 8.9 - —
Inflacija (god. prosjek), % 4.8 6.0 0.7 3.2 2.9 |
Nezaposlenost ,% 4.0 4.2 4.3 4.2 4.2 C
*Procjena O
**Predvidanja m




KRATKE INFORMACIJE

D&B specijalni izvjesStaj o poslovanju u Kini
Dun&Bradstreet, vodeci svjetski dobavlja¢ poslovnih informacija, izdao je specijalni izvjestaj o

Kini, koji zahvaljujué¢i nasem partneru i ekskluzivnom zastupniku D&B-a za podruéje RH i BIH
BONLINE d.o.0. moZete preuzeti OVDJE|(na engleskom jeziku).

Pokrenut blog o ekonomskim temama

Makroekonomist i potpredsjednik Hrvatskih izvoznika dr. sc. Ante Babi¢ pokrenuo je blog na
kojim ¢e objavljivati osvrte o raznim makroekonomskim temama.

Blog moZete naéi na adresi: www.cid-eu.org/blog

Krajem rujna sljedeci rok za program Eurostars

@

eurostars™

Aim higher

EUREKA's Eurostars Programme
Getting your innovation to the market. Faster.

Eurostars je prvi europski program za istrazivanje i razvoj specificno namijenjen malim i srednjim
poduzetnicima. Provodi ga , a plod je zajednicke inicijative Eurekei[7. okvirnog programa
ka istrazivanje i razvoj. Na natjecaj se mogu prijaviti projekti usmjereni na istrazivanje i razvoj
novog proizvoda, procesa ili usluge.

Projekt trebaju zastupati najmanje dvije tvrtke iz dviju zemalja koje imaju pravo sudjelovati u
programu (EU 28, Hrvatska, Svicarska i Turska), a nositelj projekta mora biti istrazivacka tvrtka.
Svoj projekt mogu prijaviti mali ili srednji poduzetnici koji ulazu najmanje 10% godi$njeg prihoda
u aktivnosti istrazivanja i razvoja. Najmanje 50% aktivnosti u projektu moraju odraditi upravo
mala i srednja poduzeéa. Eurostars projekt treba biti trziSno usmjeren i u trajanju od najvise tri
godine nakon ¢ega bi proizvodi koji su rezultat istrazivanja trebali biti spremni za trziste.
Sljedeci rok za prijavu je 30. rujna 2010. godine, a nakon toga 24. travnja 2011. godine.

Vise informacija dostupno je pa internetskim stranicama Programa, a kontakt tocka u Hrvatskoj
je Antonija Mrsié (antonija.mrsic@bicro.hi) u Poslovno inovacijskom centru Hrvatske BICRQ.
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http://195.29.151.50/sonda/projects/izvoznici/ChinaD&B.pdf
http://www.cid-eu.org/blog
http://www.eurekanetwork.org/
http://cordis.europa.eu/home_en.html
http://cordis.europa.eu/home_en.html
http://www.eurostars-eureka.eu/searchContact.do?method=search&memid=HR
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POSLOVNA KULTURA

Egipat - zemlja bogate povijesti i kulture

Kao jedna od najvecih i najvaznijih civilizacija u svjetskoj povijesti, Egipat je zemlja koja je sama po
sebi iznimno intrigantna i bogata kulturnim i povijesnim nasljedem. Sam pojam poslovnog bontona i
diplomacije svoje korijene vuce iz doba faraona u Egiptu. Zemlja je to razli¢itih kultura, od modernih
poslovnih ljudi sve do Beduina koji zive u plemenskim zajednicama i tradicionalnih Arapa koji zZive
u skladu s pravilima Islama. Zanimljivo je da Egipcani svoju zemlju smatraju ,mostom*“ izmedu
europskog zapada i arapskog istoka. Upravo iz tih razloga, poslovna je kultura u Egiptu iznimno
zanimljiv i nadasve kompleksan fenomen.

Poslovno je odijevanje u Egiptu iznimno razlic¢ito kada su u pitanju Zene i muskarci. Iako se ocekuje
postivanje lokalnih pravila odijevanja, ne smatra se prihvatljivim da se stranci oblace jednako kao
lokalno stanovnistvo. Od muskaraca se ocekuje da na poslovne sastanke odijevaju odijela s kravatom i
da u svakoj prilici nose duge hlace i kosulje dugih rukava. Od Zena se oc¢ekuje da su u javnosti u svakoj
prilici odjevene konzervativno te da su im pokrivene ruke, ramena i noge. Otvoreni izrezi i izazovna
odjeca smatraju se neprihvatljivima i uvredljivima.

Kultura ponasanja u Egiptu takoder je usko vezana uz spolne razlike. U arapskoj kulturi uobicajeno je
da pripadnici istog spola budu mnogo blizi u komunikaciji nego $to je to obi¢aj u zapadnim zemljama.
Odmicanje od sugovornika smatra se znakom nepovjerenja. Pripadnici suprotnog spola s druge strane,
u komunikaciji stoje udaljenije jedni od drugih nego sto je obicaj u zapadnim zemljama. Sjedenje se
prekrizenim nogama smatra se uvredljivim kaoipokazivanje dna cipele. Pusenje ujavnostije uobicajena
praksa te se u slucaju da ste pusac¢ smatra pristojnim ponuditi svoje sugovornike s cigaretom.

Komunikacija je s obzirom na jezik i kulturu jedan od najzanimljivijih aspekata egipatske poslovne
kulture. Imena su Cesto zbunjujuca te je stoga pametno prije sastanka doznati i nauciti imena svojih
sugovornika kako se ne biste doveli u neugodnu situaciju nerazumijevanja pri upoznavanju. Arapski se
jezik ¢ita s desna na lijevo te stoga knjige i casopisi zapoc¢inju s zadnjom stranicom. Vecina se poslovnih
razgovora obavlja na engleskom ili francuskom jeziku. Ocekujte upadice u sastanak, bilo da se radi o
posjetu drugih ljudi ili telefonskom pozivu; to je neodvojivi dio egipatske kulture.

Egipat je jedna od najzanimljivijih zemalja na svijetu koja zbog svoje tisucljetne povijesti i kulture
svakodnevno privla¢i milijune turista iz cijelog svijeta. U poslovnom smislu, to je zemlja velikih
potencijala i poslovnih moguénosti. Poznavanje kulture i pravila poslovne komunikacije u ovoj zemlji
iznimna je prednost u ostvarivanju zeljenih ciljeva i uspjeSnom poslovanju.

Za detaljne informacije o medunarodnom poslovnom bontonu obratite se na:

PROSPERA VIVA d.o.o. za komunikacijski menadzment
Leila Pari¢, direktor

tel: 01/ 20 15 004

mob: 098/ 49 50 48

e-mail: prospera@prospera-viva.hr
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POPUSTI ZA CLANOVE HIZ-A

prospera viva

munikacijsko usavriavanje

PROSPERA VIVA d.o.0.: 10% popusta za ¢clanove HIZ-a

Jeli vam se ikada dogodilo da bas u trenutku kada trebate odrzati vaznu prezentaciju blokirate i ne
moZete zapoceti? Ponekad Vam se ¢ini da jednostavno necete moci u zadanom vremenskom roku
izreci sve Sto je potrebno? Na sastanku s poslovnim partnerima u njihovoj zemlji niste razumjeli
protokol te ste naisli na ,,éudne poglede i neodobravanje“? Sastanak ne ide kako ste zamislili? Ako
je Vas odgovor na jedno ili sva od navedenih pitanja DA, vrijeme da nam se obratite i rijeSite svoje
probleme jednom i zauvijek.

Prospera Viva tvrtka je specijalizirana za sve usluge komunikacijskog managementa. Nas tim
okuplja struc¢njake iz razli¢itih podrucja od logopedije i komunikologije do jezika i odnosa s
javnoscu. Nase su usluge zamisljene kao radionice kreirane individualno prema potrebama nasih
klijenata kako bi se ostvarila maksimalna ucinkovitost.

Kroz interaktivnu radionicu sudionici ¢e usavrsiti svoja znanja i vjeStine verbalne i neverbalne
komunikacije kao i poslovnog bontona. Steci ¢e uvid u vjestine i alate medunarodnog poslovnog
bontona posebno izradene prema njihovim potrebama ovisno o zemlji s kojom ostvaruju poslovnu
suradnju.

Usluge se kreiraju individualno nakon uvida u Zelje i potrebe klijenta. Trajanje radionice i cijene
takoder se prilagodavaju potrebama i Zeljama klijenta.

Popust se odnosi na sve usluge komunikacijskog usavrsavanja kao i na individualne tecajeve
poslovnog engleskog jezika kojeg predaju izvorni govornici i koji je uskladen s potrebama klijenta
i industrije iz koje dolazi.

ViSe informacija na www.prospera-viva.hy ili na e-mail: Jeila.paric@prospera-viva.hi|

KONTAKT:

PROSPERA VIVA d.o.o.

SAVSKA CESTA 2C

10360 SESVETE

TEL: 01/20-15-004

MOB: 098/ 49 50 48

E-MAIL: prospera@prospera-viva.hr
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POPUSTI ZA CLANOVE HIZ-A

Gaper BEC.. @

poslovna edukacija

HalPet: Priprema za Cambridge BEC ispite] — popust za ¢lanove HIZ-a

Jedinstvena prilika: procijenite svoje znanje poslovnog engleskog koje Vam je potrebno za
dobivanje medunarodne diplome

Business English Certificates (Certifikati opceg poslovnog jezika) BEC su medunarodno priznate diplome koje
dokazuju vjestinu koristenja engleskog jezika u poslovnom okruzenju. Dobro znanje engleskog jezika nikad nije bilo
toliko potrebno u medunarodnom poslovanju i trgovini kao sto je to danas.

STO TREBA ZNATI PRIJE UPISA TECAJA?

@ Preduvjet pohadanja tecaja je trazena razina znanja definirana Europskim okvirom za jezike (CERF —
The Common European Freamework of Reference for Languages)

ZASTO HALPET PRIPREMNI TECAJ?

@ Zato Sto cete na HalPet-ovim pripremnim te¢ajevima usavrsiti svoje znanje, vjestine i
komunikaciju na engleskom jeziku

@ Zato Sto ¢e nakon HalPet pripremnog tecaja Vase znanje poslovnog vokabulara biti
puno bogatije kroz to¢no definirane teme i stvarne poslovne situacije

ZA SVE CLANOVE HIZ-A kao dodatnu POGODNOST
- organiziramo besplatno testiranje (bez obveze upisa)
- za svaku cijenu pojedinog tecaja dodatni popust od 10%

TECAJEVI
@ BEC Preliminary - CERF /B1

@ BEC Vantage - CERF /B2

@ BEC Higer - CERF /C1

Broj Nastavnih Sati: 80

Dinamika nastave: 2 x 2 sata tjedno
Cijena pojedinog tec¢aja=3.398,00 kn
POCETAK NASTAVE 18. 9. 2010.

Javite se radi dodatnih informacija na e-mail: halpet@halpet.hr
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POPUSTI ZA CLANOVE HIZ-A

= [Bonl
Decide with Confidencel D ©N E &oOooq

BonLine d.o.o. - akcija 1+1 gratis!

Ukoliko se pretplatite na jedan mjesec koristenja skraéenih boniteta, iduéi mjesec dobivate gratis!
BonLine d.o.o. , predstavnik Dun & Brastreeta, najvece i najstarije bonitetne kuce na svijetu nudi bonitetne
informacije poduzeca iz cijeloga svijeta. Uz bonitete poslovnih subjekata nudimo i:

« Skracene bonitetne izvjestaje on-line uz neograniceno pretrazivanje na mjesecnoj bazi.

« Podatke o stecajevima poduzeca u regiji.

« Informacije o riziku poslovanja u stranim zemljama.

«  Razlicite korisne poslovne trazilice

Detaljan opis usluga mozete vidjeti na nasoj web stranici: ili pozivom na nase kontakte.

BonLine d.o.o0., gospodarske informacije
Crnomerec 63, Zagreb

www.bonline.hi]
bonline@bonline.hi]
Tel: 3851 3707 009
Fax: 3851 3776 415

WIFI Croatia — 6% popusta za program ,,Specijalist/-ica za upravljanje izvozom*

CROATIA

Kroz struc¢no usavrsavanje Specijalista/-ice za upravljanje izvozom (European Export Manager) polaznici ¢e
produbiti svoja znanja i kompetencije na podrudju izvoznih poslova i razviti se u internacionalno orijentiranog i
priznatog menadzera. Nakon ove edukacije polaznici ¢e uspjesno upravljati alatima na podrucju vanjske trgovine i
izvoza Sto je glavni faktori uspjeha u izvoznom poslovanju.

Sadrzaj po modulima:

OSNOVNE KOMPETENCIJE- Modul 1: Praksa i savjeti u medunarodnom poslovanju

- Modul 2: Pravo, procedure i administracija u medunarodnom poslovanju

- Modul 3: Zastita na radu

NAPREDNE KOMPETENCIJE

- Modul 4: Izvozni marketing

- Modul 5: Medunarodna prodaja

- Modul 6: Internacionalni kontroling, korporativne financije, garancije i upravljanje rizikom

71,

lanove HIZ-a (M

jza C

e
2]
-
Q.
O

ol



http://www.bonline.hr
http://www.bonline.hr
mailto:bonline@bonline.hr

POPUSTI ZA CLANOVE HIZ-A

- Modul 7: Internacionalno upravljanje i inovacija
PRAKTICAN IZVOZNI “CASE STUDY”

- Individualne konzultacije u izradi prakti¢nog izvoznog slucaja
- Evaluacija prakti¢nog izvoznog slucaja

Edukacija ¢e se odvijati 70% na hrvatskom i 30% na engleskom jeziku.

Nakon uspjesno zavr§enog programa i polozenog ispita polaznik ostvaruje pravo na WIFI diplomu ,,Export
Manager” koju izdaje WIFI Institut Austrijske gospodarske komore i pravo na upis zanimanja u radnu knjizicu kao
»Specijalist/-ica za upravljanje izvozom*.

Program je odobren od Ministarstva znanosti, obrazovanja i Sporta:

Klasa: UP/I-602-07/09-03/00124

Urudzbeni broj: 533-09-09-0006

Trajanje: 190 nastavnih sati (od rujna do listopada)

[PREUZMI BROSURU..]

lanove HIZ-a (M

jza C

Cijena programa: 20.000 kn
POSEBNA POGODNOST ZA CLANOVE HIZ-a: 6% popusta — bez uvjeta
KONTAKT:

WIFI CROATIA

Vlaska ulica 70a/II1, 10000 Zagreb
T: +385 1 4553 020

F: +3851 4553 029
www.wifl-croatia.com
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ZAGORKA d.0.0. -10% popusta za ¢lanove HIZ-a

# ZAGORKA

Nemojte ovisiti o skupim i nestabilnim energentima

Tretina energije u prosjecnom domacinstvu trosi se na grijanje. Postoji vise razlicitih sistema za grijanje, u ovisnosti
od vrste energenta, ali i moguénosti ustede energije. U Hrvatsku se zbog rasta cijena plina i struje vraca drvo kao
energent koje je ekonomski i ekoloski najprihvatljivije.

Tvornica “Zagorka” osnovana je u Bedekovcini 1889. godine, a danas je specijalizirala za grijaca tijela na drva. U
svojoj ponudi nudi veliki izbor kamina, kaljevih pe¢i, kaminskih pe¢i, peéi za centralno grijanje, peci na pelet i
solarnih sustava. Vise informacija na:

Kontakt:

Zagorka d.o.o.

Matije Gupca 2

49221 Bedekovcina

Tel.049/213-144



http://www.wifi-croatia.com/File/Specijalist-ica_za_upravljanje_izvozom_BEZ.pdf
http://www.zagorka.hr

POPUSTI ZA CLANOVE HIZ-A

info@zagorka.hr

CID — 20% popusta za knji Medunarodna ekonomija“

DR.SC. ANTE BABIC « DR.SC. MATE BABIC

<DL
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SEDMO DOPUNJENO | IZMIJENJENO IZDANJE KIlJlga “Medunarodna ekonomij a”,

VII izmijenjeno i dopunjeno izdanje, 2008.,
Autori: Prof.dr.Mate Babi¢, Prof.dr. Ante Babi¢; meke korice, 548 str.

“...predstavlja temeljnu literaturu iz podruéja medunarodne ekonomije, medunarodne trgovine i medunarodnih
financija. Namijenjen je kako studentima ekonomskih fakulteta (osobito u Zagrebu, Osijeku, Rijeci, Puli i Splitu gdje
je obvezna literatura), tako i nosiocima ekonomskih politika u tijelima drzavne uprave, tako i poslovnim ljudima koji
se bave medunarodnim poslovanjem...” (Iz recenzije Prof.Dr. Mie Mikic)

Originalna cijena knjige je 250 kn, cijena za ¢lanove HIZ-a je 200 kn (20% popusta)
Broj primjeraka je ogranicen.

Kontakt:

CID d.o.o.

e-mail: marketing@cid-eu.org
tel: 098/909-4726

OVERSEAS EXPRESS — voucher za 15% popusta na cijenu vozarine za UPS izvoznu posiljku

puigine Overseast

Contractor

lanove HIZ-a (M
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POPUSTI ZA CLANOVE HIZ-A

@.hrvatski izvoznici

OVERSEAS EXPRESS, kao ovlasteni pruzatelj usluga za UPS, odnosno pruzatelj usluga medunarodnog prijevoza
posiljaka, ¢clanovima HIZ-a pruza popust od 15 % na uslugu medunarodnog prijevoza posiljaka putem UPS-a.

lanove HIZ-a (M

Popust se ostvaruje putem potvrda-vouchera, koje ¢e HIZ poslati na adrese svojih ¢lanova. Informacije oko slanja
potvrda-vouchera mozete dobiti u Tajnistvu HIZ-a na telefon 01/4923 796 ili na e-mail: info@hrvatski-izvoznici.hr.

jza C

Detaljnije informacije o uslugama Overseasa:
www.overseas.hy

Telefon Sluzbe za korisnike 01/3454-555
e-mail: overseas@overseas.hr.

PRIMACO GRUPA - 10% popusta na standardne cijene usluga

A' PRIMACO

PRIMACO GRUPA je ONE STOP SHOP za sva Vasa pitanja u domeni transporta, Spedicije, logistike i ekspresne
dostave posiljki, diljem svijeta. Putem svojih kompanija PRIMACOSPED d.o.0. i PRIMACO d.o.o. nude potpuna
rjeSenja, te obavlja i najzahtjevnije poslove. Morem, cestom, zrakom ili Zeljeznicom — s obzirom na vrstu posiljke,
uvijek nudimo optimalno rjesenje koje ¢e zadovoljiti uvjete hitnosti, ekonomicnosti i sigurnosti. Nasih 30 voznih
jedinica svaki dan su diljem europskih destinacija po Vasem nalogu. Standardni i charter avioni i brodovi otpremaju
se diljem svijeta kako bi dopremili ili otpremili Vase posiljke. 80-ak ¢lanova naseg tima oboruzanih znanjem,
iskustvom i svim strukovnim kvalifikacijama na raspolaganju su Vam u nasih 5 ureda kako biste imali pravu
informaciju, na pravom mjestu, u pravo vrijeme.
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PRIMACO GRUPA odobrava svim ¢lanovima HRVATSKIH IZVOZNIKA popust od 10% na standardne cijene
svojih usluga, uz zajamcen najvisi stupanj kvalitete i profesionalnosti.

1. CARINSKO ZASTUPANJE U UVOZU I IZVOZU (Korisnici smo povlastene carinske garancije i prvi ¢lan
krovne medunarodne organizacije Speditera FIATA Geneva)
2. ZRACNI PRIJEVOZ (Licencirani smo IATA CARGO AGENTI i jedni od vode¢ih zra¢nih otpremnika u
Hrvatskoj).
EKSPRESNA DISTRIBUCIJA POSILJKI — ARAMEX GDA (Ovlasteni smo zastupnik jedne od vodec¢ih svjetskih
express mail&cargo kompanija - ARAMEX www.aramex.comy . Pruzamo usluge ,,door to door” express dostave u 228
zemalja diljem svijeta, a sve posiljke klijent mozZe pratiti on-line.)
MEDUNARODNI I DOMACI CESTOVNI PRIJEVOZ — FTL i zbirni (vlastitim respektabilnim vlastitim voznim
parkom obavljamo prijevoze posiljki na svim europskim i domacim relacijama)
POMORSKI PRIJEVOZ (Koristimo usluge etabliranih svjetskih brodara. Uz organizaciju kontejnerskog pomorskog

24,



http://www.overseas.hr
http://www.aramex.com

POPUSTI ZA CLANOVE HIZ-A

transporta, organiziramo i najam charter-brodova za prijevoz raznih tereta i opreme. Takoder, nudimo organizaciju
»in land“ transporta.

ZELJEZNICKI PRIJEVOZ: organiziramo Zeljezni¢ki transport robe svim vrstama vagona temeljem dugogodisnjeg
ugovora s domaéim Zeljeznickim prijevoznikom HZ Cargo, ¢lanom CIM-a.

(qv]
|
KONTAKTI N
RIMACOSPED d.o0.0 PRIMACO d.o0.0

za medunarodno otpremniStvo za prijevoz, otpremnistvo i trgovinu I
Jankomir 25, 10090 Zagreb, Hrvatska Ulica hrvatskih branitelja 10, 10090, Hrvatska

Tel: +385 1 3440 444 Tel: +385 1 3440 777 GJ

Fax: +385 1 3440 477 Fax: +385 1 3440 788 >

Mati¢ni broj: 1593625 Mati¢ni broj: 03550419 o

E-mail: sped@primacosped.h Email: jnfo@primaco.hi Cc

(4]
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N-LAB — popusti na poslovna rjesenja, ERP sustave i poslovne pakete

N-LAS

Clanovima Hrvatskih izvoznika N-LAB odobrava:

e
2]
-
Q.
O

ol

« e-UBS online ERP besplatni 30 dnevni pristup i -10% na koristenje

» noteS poslovna rjeSenja -10% na kupnju jednog ili vise poslovnih rjeSenja
» UsBS poslovni paket -15% na kupnju ili najam poslovnog paketa

o UBS21 ERP -15% na kupnju ili najam poslovnog sustava

Detaljnije informacije mozete pronac¢i na web stranici www.n-lab.hi, ili ih zatraZite putem maila na p-lab@n-lab.hi

ili na broj telefona 01/2949-900.



mailto:sped@primacosped.hr
http://www.primacosped.hr/
mailto:info@primaco.hr
http://www.primaco.hr
http://www.n-lab.hr
mailto:n-lab@n-lab.hr
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SSM Travel Agency — avio karte po povoljnijim tarifama

Garantiramo
-najkvalitetniju
i najbrzu uslugu

) Spiit-ZugrebSplit
Split-Rome-SpIit.
Split-FrankFurt-Spiit
Splitlordon-spit

ShiiPBrESpIE
_ Split-Munich-Spiit
| Sblitlnusseldorf—smit
Split-Hms_l;erdum_—SpIi_t
“Split-Prague-Split

Split-New ¥ork:5plits,

SM trave

021558 519 - 021558518 - 021 558 516

U sklopu Split Ship Managementa veé 7 godina djeluje putnicka agencija - SSM Travel Agency, koja ima I.A.T.A.
autorizaciju tj. pravo prodaje avio karata svih avio kompanija i diljem cijelog svijeta. Kao dio pomorske tvrtke Split
Ship Managementa SSM Travel Agency ima pravo prodaje takozvanih pomorskih tarifa za pomorce iz cijelog svijeta.

Osim pomorskih SSM Travel Agency prodaje i svih ostalih tkz. specijalnih tarifa, promo tarifa za odredene periode u
godini. Garantiramo vam najjeftinije cijene kao i najbrzu uslugu.

SSM Travel Agency organizira hotelskim i privatnim smjeStajem gostiju te organizacijom turistickih aranzmana i
izleta.

Split Ship Management je vlasnik i triju motornih jahti: Luksuzna m/y Le Mirage 34.00m, m/y Rea 17.20m i m/y
Princess 36 Riviera 11.28m, te se aktivno bave i yacht charteringom.
SSM Travel Agency na raspolaganju je 24 sata dnevno.

kontakt

tel: +385 21 558 519

fax:+385 21 558 555

E-mail: psm-agency@ssm.t-com.hi|
Website: jyvww.ssmtravel.con

Hotel Express International — 10 % popusta za ¢lanove HIZ-a

-HEI logo -

20.
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POPUSTI ZA CLANOVE HIZ-A

Hotel Express International, vodeci je svjetski business travellers program osnovan 1987. godine u Americi. Danas s
glavnim uredom u Norveskoj u gradu Kristiansand s 40 prodajnih i rezervacijskih HEI ureda diljem svijeta.

Svojim ¢lanovima Hotel Express omogucava 50% popusta na standardne cijene soba u oko 4000 hotela u 135 zemalja
ukljucujuéi i Hrvatsku prema trenutno raspolozivim kapacitetima.

U programu HEI nalaze se hoteli svjetski poznatih lanaca kao $to su: Golden Tulip, Hilton, Best Western, Vienna
International, Berjaya Hotels & Resorts, Radisson Hotels Worldwide,....

Usluga hotelskog managementa tvrtke Hotel Express pravo je rjeSenje za outsourcing organizacije hotelskog smjestaja
i poslovnih putovanja za tvrtke ¢iji djelatnici prirodom posla ¢esée putuju. Hotel Express pruza svakom korisniku brzu
i kvalitetnu uslugu ¢ime se rastere¢uju odjeli i djelatnici Vase tvrtke te ostvaruju znacajne ustede.

Uplatom godisnje ¢lanarine dostavit ¢e Vam se HEI zlatnu karticu na Vase ime i prezime, katalog hotela i racun.
Povrat investicije u svaku ¢lanarinu je nakon 3-4 noc¢enja ukoliko se koriste hoteli regulirani ugovorom. Svako sljedece
nocenje je znacajna usteda $to novca $to Vaseg vremena u potrazi za hotelima.

Svim ¢lanovima HIZ-a Hotel Express International odobrava 10 % popusta na uclanjenje.

Kontakt:

Hotel Express International d.o.o.
Dr. Ante Starcevica 6,

44 000 Sisak

Hrvatska

Tel. +385 44 523 024

Fax. +385 44 531 580
direktor@hot-ex.hr
www.hot-ex.hr

www.hot-ex.com

Koncar INEM - Akcija “Racunala za ¢lanove udruge HRVATSKI IZVOZNICI”

Za ¢lanove HIZ-a, KONCAR Elektronika i informatika pripremila je posebnu ponudu za
kupnju informaticke opreme iz svog proizvodnog programa.

KONCAR Elektronika i informatika d.d. je prvi domaéi proizvoda¢ prijenosnih ra¢unalais
ponosom ih predstavlja hrvatskim izvoznicima u ovoj ponudi. Iskustvo 30 godina rada s
racunalima pretoceno je u kvalitetna prijenosna racunala koja se odlikuju visokom

pouzdanos$cu i trajnoscu.

Osim prijenosnih racunala, u proizvodnom programu i ponudi informaticke opreme Koncar nudi i
stolna ra¢unala te racunalnu periferiju. Pozivamo sve zainteresirane da se informiraju o
cjelokupnoj ponudi informati¢ke opreme na njihovim web stranicama pwww.racunala.koncar.hi

Kontakti:
tel. +3851 3655 307

e-mail: -1
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