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Aktivnosti HIZ-a

Odrzana Akademska donatorska vecer

U Rijeci, u restoranu Kampus u sveuciliSnom Kampusu na Trsatu, pod visokim
pokroviteljstvom predsjednika Republike Ive Josipovi¢a odrzana je 9. ozujka
2012. Druga akademska donatorska vecera.

Donatorsku vecer organizirala je Nacionalna zaklada za potporu uceni¢kom i
studentskom standardu u partnerstvu sa Sveucilistem u Rijeci, te uz potporu
Hrvatske udruge poslodavaca, Hrvatske gospodarske komore i udruge
Hrvatski izvoznici.

Prikupljena sredstva dijele Nacionalna zaklada i Zaklada Sveucilista u Rijeci.

Vise informacija pronadite na www.nzpuss.hr
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Aktivnosti HIZ-a

Koordinacija udruga u prijevozu
na sastanku u MPPI

Na zahtjev Koordinacije udruga i komora cestovnih
prijevoznika 16. ozujka 2012. je u Ministarstvu
pomorstva, prometa i infrastrukture odrzan
sastanak predstavnika Koordinacije s pomoc¢nikom
ministra Jasminom Krizmanic¢em. Koordinaciju su, s
ciliem rjesavanja tekucih problema prijevoznickog
sektora, oformili predstavnici HOK-a, HGK-a,
HUP-a, HCP-a i HIZ-a.

Predstavnici prijevoznika iznijeli su svoje zahtjeve
i prijedloge u cilju podizanja konkurentnosti
hrvatskih cestovnih prijevoznika i pripreme za
ulazak RH u EU.

Ulaskom RH u EU, otvara se trziste prijevoznih
usluga za domace i strane prijevoznike. Kako

bi hrvatski prijevoznici, koji imaju visoke fiksne
troskove poslovanja, mogli biti konkurentni u
odnosu na prijevoznike iz drzava ¢lanica EU,
prijevoznici su predlozili donoSenje Strategije
prometnog razvitka s posebnim naglaskom

na razvitak cestovnog prometa u razdoblju od
narednih deset godina ¢ime bi se moglo planirati
obavljanje djelatnosti cestovnog prijevoza,
donosenje novog Zakona o cestovnom prijevozu
i aktivno ukljucivanje predstavnika prijevoznika u
izradu propisa.

Iskazali su i potrebu da se nadleznost za donosenje
Zakona o sigurnosti prometa na cestama prenese
sa MUP-a na Ministarstvo pomorstva, prometa i
infrastrukture.

4.

Pomoc¢ Ministarstva zatrazena je u rjeSavanju
pitanja ukidanja sedam zona rizika kod obveznog
osiguranja za vozila kojima se obavlja djelatnost
prijevoza, kao i zahtjev za donosenjem novog
Programa kojim bi se prijevoznicima davali poticaji

Obzirom na povecanje cijena goriva i ¢injenicu

da cijena goriva cini preko 30% ukupnih troskova
prijevoza, upucen je prijedlog da se prijevoznicima
koji se iskljucivo bave djelatnos¢u cestovnog
prijevoza, osigura povrat dijela trosarina koje su
sadrzane u cijeni goriva.

Takoder, zatrazeno je osiguravanje status izvoznika
cestovnim prijevoznicima kako bi im se omogudilo
povoljnije kreditiranje putem Hrvatske banke za
obnovu i razvitak.

Pomoc¢nik Krizmanic iskazao je potporu
Ministarstva u svim aktivnostima koje ce
prijevoznicima pomoci u poslovanju i poboljsanju
njihovog polozaju na trzistu. Bududi se vedi

dio zahtjeva prijevoznika odnosi na rjeSavanje
problema koji nisu u nadleznosti MPP],
Ministarstvo Ce se aktivno ukljuciti u rjesavanje tih
problema kod nadleznih tijela.
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lzdvojeno

EU voljna pregovarati o
izmjenama ugovora o slobodnoj
trgovini

Europska unija uskoro bi mogla ukinuti
antidampinske carine za besavne cijevi iz Hrvatske,
osigurati povoljniji tretman hrvatskih proizvoda na
trziStu CEFTA-e i pokrenuti postupak za ukidanje
zabrane uvoza svinjetine iz Hrvatske, izjavio je

u 27.0zujka 2012. u Bruxellesu potpredsjednik
hrvatske vlade Neven Mimica nakon razgovora s
povjerenikom za trgovinu Karelom De Guchtom.

"Od ova tri pitanja za dva i pol imamo jasna i
obecavajuca stajalista povjerenika De Guchta da ce
se rijesiti onako kako mi mislimo da ih treba rijesiti",
rekao je Mimica nakon razgovora s europskim
povjerenikom. EU-a je jos 2006. uvela zastitne
antidampinske carine od 29,8 posto na besavne
cijevi koje proizvodi sisacka Zeljezara i koja je na
kraju bila presudna da americki vlasnik, tvrtka CMC
zatvori zeljezaru i sada traZi novog vlasnika.

"Dobili smo jasnu potvrdu i uvjeravanje povjerenika
De Guchta da Komisija razumije da su se promijenili
razlozi zbog kojih su uvedene antidampinske
carine. Isto tako razumije da je Hrvatska pred
clanstvom u EU i u tom kontekstu ¢e Komisija vrlo
brzo pokrenuti postupak u Vije¢u EU-a za ukidanje
toga nameta na besavne cijevi. To je jako vazno
pitanje, pogotovu u trenutku kada americki vlasnik
CMC trazi novog vlasnika za sisacku zeljezaru,

a s antidampinskim carinama nema previse
zainteresiranih, bududi da je s njima europsko

0.

trziste prakticki zatvoreno”, rekao je Mimica, isticudi
da su time drZava i vlada ucinile ono $to su obecale
u Sisku, da e otvoriti prostor za privatnu inicijativu
i poslove.

Drugo pitanje o kojem je bilo rijeci u razgovoru

s De Guchtom jest izvoz poljoprivredno-
prehrambenih proizvoda na trziste CEFTA-e nakon
ulaska Hrvatske u EU-u. Za Hrvatsku su BiH i Srbija
velika trzista i uvodenjem carina njezini bi proizvodi
znatno izgubili na konkurentnosti. Hrvatska s
danom ulaska u EU mora napustiti CEFTA-u, unutar
koje nema carina na trgovacku razmjenu izmedu
zemalja ¢lanica toga prostora. EU sa svakom od tih
zemalja ima potpisane Sporazume o stabilizaciji i
pridruzivanju, koji im dopusta da jos neko vrijeme
zadrZe carine na proizvode iz EU-a, dok one mogu
gotovo sve proizvode izvoziti bez carina.
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Mimica je izjavio da ga je je povjerenik De Gucht
izvijestio kako ¢e uskoro biti pokrenut postupak
konzultacija sa zemljama CEFTA-e o dodatku na
njihove Sporazume o stabilizaciji i pridruzivanju u
koji bi bili ukljuéeni hrvatski izvozni interesi. Sto se
tice izvoza zivih svinja, svinjskog mesa i preradevina
od svinjskog mesa, povjerenik De Gucht je

obecao da ce se zauzeti kako bi Komisija sto prije

u Hrvatsku poslala misiju koja bi utvrdila da su
prestali razlozi za zabranu izvoza iz Hrvatske.

Europska unija je prije sedam godina zabranila
uvoz iz Hrvatske zivih svinja, svinjskog mesa i
preradevina od svinjskog mesa jer se Hrvatska
protiv svinjske kuge borila cijepljenjem tih
Zivotinja Sto je zabranjeno u EU-u. Hrvatska se
kroz pristupne pregovore uskladila s praksom

i zakonodavstvom EU-a u tom podrudju i sada
ocekuje da se to i sluzbeno potvrdi kako bi mogla
nesmetano izvoziti.

Izvor: HINA




lzdvojeno

Izvoznici u 2012. ugovorili poslove za oko 800
milijuna kuna

Hrvatski robni izvoz na pocetku godine ostvaruje znatno nizi rast od uvoza,
izrazen u kunama izvoz je povecan za 3,7 posto, dok je uvoz istodobno
porastao za 11,7 posto. Tako je deficit u robnoj razmjeni s inozemstvom u
sijecnju iznosio 3,17 milijardi kuna, $to je gotovo 27 posto vedi deficit nego u
istom razdoblju lani.

U udruzi Hrvatski izvoznici (HIZ) kazu da su, s obzirom na nisku industrijsku
aktivnost, performance izvoza zadovoljavajuce. "Rast uvoza posljedica je

veceg pada u razdoblju 2009.-2011. i porasta cijena energenata, koji se uvoze.

Ocekujemo nastavak rasta izvoza izmedu tri i pet posto u 2012. s obzirom na
snazan rast u Njemackoj i Austriji, koji Ce visSe nego kompenzirati nastavak
recesije u Italiji. Isto tako ocekujemo nastavak rasta izvoza u zemlje sredisnje
Europe, kao i jugoistocne Europe u okviru CEFTE, te prema preporukama
¢lanovima HIZ-a jacanje izvoza u Tursku, Brazil, Rusiju, Indiju i druge zemlje
juzne i istocne Azije", kaze Ante Babic iz HIZ-a.

Povoda za optimizam daje serija ugovorenih izvoznih poslova vodecih
hrvatskih kompanija, ukupne vrijednosti vece od 780 milijuna kuna. Perjanica
je Eurocable koji je dobio posao od 525 milijuna kuna sa Menhart i Faber
Kabelom. Slijede Koncar i ENT s dogovorenim poslovima od 112, odnosno 85
milijuna kuna...

Izvor: Poslovni dnevnik

Vise na stranicama Poslovnog dnevnika.
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http://www.poslovni.hr/vijesti/hrvatski-izvoznici-u-2012-vec-ugovorili-poslove-od-gotovo-800-milijuna-kuna-199682.aspx

Programi poticaja

Od travnja krece ,Poduzetnicki
impuls”
L |

PODUZETNICKI IMPULS

- -

Vlada je na sjednici 22. ozujka 2012. usvojila

plan poticanja poduzetnistva i obrtnistva za ovu
godinu vrijedan 376 milijjuna kuna. Putem projekta
nazvanog ,Poduzetnicki impulst u konkurentno
poduzetnistvo ulozZit ¢e se 115 milijuna kuna, u
povoljno financiranje i jamstva 113,4, u obrazovanje
za poduzetnistvo i obrtnistvo 18 te u unapredenje
poduzetnicke infrastrukture 56,5 milijuna kuna.

U travnju Ce se krenuti s raspisivanjem natjecaja
preko kojih e se poticati poduzetnistvo i
obrtnistvo, a u sto dana bit ¢e raspisani svi koji
su predvideni, najavio je Gordan Maras, ministar
poduzetnistva i obrta.

Za konkurentno poduzetnistvo bit ¢e 15

projekata (115 milijuna kuna), sedam projekata za
obrazovanje i poduzetnistvo (18 milijuna kuna),
dva projekta za unaprjedenje infrastrukture (56,5
milijuna kuna ), a za subvencioniranje kamata
Ministarstvo je predvidjelo 113,4 milijuna kuna.
Kroz programe Europske unije trenutno se provodi
Sest projekata i jedna grant shema (15,9 milijuna
eura), a pocet Ce jos Cetiri projekta i jedna grand
shema (10,9 milijuna eura).

Ministarstvo namjerava poduzetnicima zivot
olaksati i institucionalnom podrskom preko
srediSnjeg registra mjera i poticaja, e-portala

i e-poslovanja. Maras je najavio gradnju
Regionalnog centra za razvoj poduzetnickih
kompetencija zemalja Jugoistocne Europe (SEECEL).
Rijec je o modernom centru za poduzetnicko
obrazovanje koji ¢e imati prostor za treninge,
smjestaj i inovativni park, a koji bi trebao biti gotov
do kraja 2014.

/.

BICRO: Provjera inovativnog
koncepta

BICRO [rac]

Poslovno-inovacijska agencija Republike Hrvatske -
BICRO objavila je JAVNI POZIV (NN) za podnosenje
prijava za sufinanciranje inicijalne faze inovativnih
znanstveno-poduzetnickih projekata kroz Program
provjere inovativnog koncepta.

Rokovi za prijavu projekata u Program provjere
inovativnog koncepta:

« rok za predaju pretprijava u Prepoznati centar
je 9. travnja 2012. godine

.....

ocijenjene od strane Prepoznatog centra imaju
rok za izradu i predaju potpunih prijava do 25.
travnja 2012. godine u Prepoznati centar.

Detaljne informacija o Programu i uvjetima
sufinanciranja nalaze se u

. ,Prirucniku za operativhe postupke

programa provjere inovativhog koncepta za
oduzetnike” i

. ,Prirucniku za operativne postupke
programa provijere inovativhog koncepta za
znanstvenike i istrazivace”.

Projektnu dokumentaciju zaprimljenu od strane
Natjecatelja Prepoznati centri duzni su predati u
BICRO zaklju¢no do 30. travnja 2012. godine.

Napomena:

Ugovori o sufinanciranju projekata odabranih
u Cetvrtom krugu, potpisivati e se ovisno o
dostupnim sredstvima financiranja.

Informacije o programu i dokumentacija dostupni
su i na mreznim stranicama Prepoznatih centara.
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http://narodne-novine.nn.hr/clanci/oglasi/2289922.html
http://bicro.hr/docdokumenti/prirucnik_za_operativne_postupke_programa_poc_za_poduzetnike.pdf
http://bicro.hr/docdokumenti/prirucnik_za_operativne_postupke_programa_poc_za_poduzetnike.pdf
http://bicro.hr/docdokumenti/prirucnik_za_operativne_postupke_programa_poc_za_poduzetnike.pdf
http://www.bicro.hr/docdokumenti/poc_public__prirunik__1.8.pdf
http://www.bicro.hr/docdokumenti/poc_public__prirunik__1.8.pdf
http://www.bicro.hr/docdokumenti/poc_public__prirunik__1.8.pdf
http://www.bicro.hr/index.php?option=com_content&view=article&id=660:prepoznaticentri&catid=90:poc&Itemid=577

Programi poticaja

Raspisan 3. natjecCaj za Mjeru 301 IPARD
programa

AGENCIJA ZA PLACANJA U POLJOPRIVREDI,
RIBARSTVU | RURALNOM RAZVOJU

ar

Agencija za placanja u poljoprivredi, ribarstvu i ruralnom razvoju -
SAPARD/IPARD Agencija objavila tredi javni natjecaj za prikupljanje prijava
za dodjelu sredstava iz IPARD programa za Mjeru 301 ,Poboljsanje i razvoj
ruralne infrastrukture”.

Javni natjecaj je objavljen u Narodnim novinama broj 33/12, a dostupan
je i na internetskoj stranici Agencije za plac¢anja u poljoprivredi, ribarstvu i
ruralnom razvoju, gdje se nalazi i Vodi¢ za korisnike za ovu mjeru.

Obrasci za prijavu na natjecaj te informativni upitnici,koji se popunjavaju

i Salju zajedno s prijavom i pratecom dokumentacijom, dostupni su na
internetskoj stranici Agencije za placanja, a rok za podnosenje prijava
pocinje teci od 19. ozujka 2012. i traje zaklju¢no do 30. travnja 2012,
sukladno tekstu Natjecaja. Takoder, Pravilnik o provedbi Mjere 301 unutar
IPARD programa objavljen je u Narodnim novinama br. 33/12, a bit ce
dostupan i na navedenoj internetskoj stranici Agencije.

Detaljne informacije se nalaze na sljedecoj adresi: http://www.apprrr.hr/
mjera-301-108.aspx
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http://www.apprrr.hr/mjera-301-108.aspx
http://www.apprrr.hr/mjera-301-108.aspx

Termini seminara u sklopu programa
.Olaksavanje trgovine i transporta 2012"

Hrvatska gospodarska komora najavljuje termine seminara u sklopu
programa ,Olaksavanje trgovine i transporta 2012." namijenjenog
edukaciji malih i srednjih poduzetnika iz podrudja carinskih procedura i
cestovnog prijevoza.

Program je u potpunosti financiran sredstvima HGK u organizaciji
CroatiaPRO Odbora te ¢e se provesti u suradnji sa zupanijskim komorama.

Svi seminari i radionice su besplatni i za sada nema ogranicenja za broj
prijavljenih osim u djelu radionice za cestovne prijevoznike gdje je broj
ogranicen na maksimalno 25 sudionika.

U nastavku dajemo raspored predvidenih seminara o Konvenciji o
zajednickom provoznom postupku i te kontakte osoba u Zupanijskim
komorama za sve daljnje informacije.

Zupanijska komora Datum Vrijeme Kontakt osoba

Sandra Perini¢ — 052 378 105,
sperinic@hgk.hr

Dragica Kovacevi¢ — 043 274 069,
dkovacevic@hgk.hr

Irena Trauber Juri¢ — 01 4606 806,
itrauber@hgk.hr

Vlatka Groti¢ Samarzija,— 048 674 564
vgrotic@hgk.hr

Vedran Bestvina — 031 223 840,
vbestvina@hgk.hr

Lucija Balasko — 049 371 883,
Ibalasko@hgk.hr

Mira Mozek - 042 405 440,
mmozek@hgk.hr

Katija Bulici¢— 021 321-105,
kbulicic@hgk.hr

Ivan Brechelmacher — 035 448 583,
mbalen@hgk.hr

Ivan Cule — 051 209 150,
icule@hgk.hr

Pula 10. travnja 11:00 — 15:00
Bjelovar 19. travnja 11:00 - 15:00
Zagreb 27. travnja 11:00 - 15:00
Koprivnica 04. svibnja 11:00 - 15:00
Osijek 04. svibnja 11:00 — 15:00
Krapina 07. svibnja 11:00 - 15:00
Varazdin 10. svibnja 11:00 - 15:00
Split 10. svibnja 11:00 - 15:00
Slavonski Brod 14. svibnja 11:00 — 15:00

Rijeka 18. svibnja 11:00 - 15:00

NAPOMENA:

Raspored je podloZzan promjenama
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Naucimo

Integrativna pregovaracka
situacija

PROCEDO d.o.o.

za poslovno savjetovanje

tekst pripremio:
Vica Katanic

e-mall: ikatanic@pregovaranje.com

Vise informagcija na: www.pregovaranje.com

Pregovaracka situacija u kojoj postoji vise nego
jedan prijepor (stavka) o kojem se pregovara

ima potencijal da bude integrativnog tipa. U tom
tipu pregovaracke situacije pregovaraci moraju
biti dobri kako u iznalazenju potencijala za
kreiranje vrijednosti tako i u prisvajanju relevantne
vrijednosti za sebe.

Glavna znacajka integrativnog pristupa
pregovaranju je suradnja pregovarackih strana kako
bi koristi za sve strane u pregovorima bile sto vece.
Medutim pregovaracke strane trebaju vjerovati da
im je u interesu pronaci nacine kreiranja vrijednosti
za sve strane uklju¢ene u pregovore, sto Cesto

nije slucaj. Da bi se u ovom obliku pregovaranja
pronasla za sve korisna rjesenja, podrazumijeva

se razmjena bitnih informacija te razumijevanja
potreba, interesa i ciljeva druge strane. Kako bi se
mogla pronaci rjesenja koja zadovoljavaju interese,
potrebe i ciljeve svih strana, potrebno je utvrditi i
zajednicke i suprotstavljene interese.

Kreiranje vrijednosti — Razlicite preferencije/
prioriteti. U integrativnom tipu pregovaranja
pregovaracke su strane kooperativne (ili bi takve
trebale biti ako razumiju situaciju) pri kreiranju
vrijednosti za obje strane. Vjerojatnost da Ce strane
u pregovorima imati identi¢ne preferencije po
svim prijeporima (stavkama) je mala, a ta razlika u
preferencijama, vjerovanju i kapacitetima osnova je
za kreiranje "trgovanja”, odnosno davanja ustupaka
po principu pakiranja vise stavaka odjednom.
Dakle u ovom tipu pregovaracke situacije kljuc je
da se odrede preferencije strana u pregovorima i
kreiraju rjeSenja koja zadovoljavaju te preferencije.
Osnova za takvo kreiranje vrijednosti je davanje
vecih ustupaka na stavkama koje su nama manje
znacajne, a za drugu stranu predstavljaju znatnu
vrijednost i obrnuto.

10.

Pri kreiranju vrijednosti u integrativnoj
pregovarackoj situaciji treba razmisljati na sljedeci
nacin:
 Raspravlja li se o viSe prijepora i o kojima, te kako
¢emo tome pristupiti?
+ Moze li se neki veci prijepor razloziti/rastaviti na dva
ili viSe manjih prijepora koji se tada mogu povezati
u paket?
« Mogu li se uvesti jo$ neki novi prijepori/stavke za
kreiranje vrijednosti?
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« Koji prijepori/stavke imaju veci/manji prioritet za
nas/drugu stranu?

 Ima li prijepora/stavki koji su visokog prioriteta za
nas, a manjeg za drugu stranu i obratno?

« Sto je za mene relativno jeftino za ustupiti, medutim
vrijedno je za drugu stranu, a daje mogu¢nost za
kreiranje paketa?

+ Kontingentni ugovori/klauzule (tzv. contingency
contracts): kao osnova za kreiranje vrijednosti.
Kreiranje vrijednosti moze nastati na osnovi
razli¢itog videnja ocekivanih rezultata u buduénosti,
vjerojatnosti da ce se nesto dogoditi i po razlicitim
vremenskim okvirima — drugim rije¢ima — $to Ce se
dogoditi, vjerojatnost da e se neSto dogoditi i kada
e se nesto dogoditi.

Razlike u preferenciji rizika. Vjerojatno ste culi za
izreku: Bolje vrabac u ruci, nego golub na grani.
Medutim ljudi imaju razlicitu toleranciju prema
riziku, i u tom kontekstu moguce je kreirati pakete
koji to uvazavaju. U osnovi, strana koja je spremna
preuzeti viSe rizika na sebe, vise i dobiva ili gubi.

Razlike u vremenskim preferencijama. Ljudi isti
dogadaj mogu vrednovati sasvim drugacije, ovisno
o tome kada ce se on dogoditi. Ako je jedna strana
nestrpljivija od druge, tj. ako sada nesto vrednuje
vise nego poslije, moguce je kreiranje vrijednosti na
toj osnovi.

Razlike u buducim ocekivanjima. Kako pregovaranje
Cesto ukljucuje neizvjesnost, pregovaraci mogu
imati razlicite prognoze buducih rezultata ili
vjerovanja kako ce se stvari odvijati, i to stvara
mogucnost za kreiranje vrijednosti.




Naucimo

ZAPAZANJA, SAVJETI I NAPOMENE
Karakteristike:

« Fokus je na interesima i potrebama iza zauzetih
pozicija.

« Uspostavlja se povjerenje.

 Razgovara se o vlastitim interesima, potrebama ili
poslovnim ogranicenjima.

« Daju se vazne informacije o vlastitim okolnostima.

 Uzimaju se u obzir interesi, potrebe i stavovi
druge strane.

« Razmatraju se i iznose i druge moguénosti
i sredstva kojima se raspolaze u postizanju
dogovora.

« Sudionici koriste ono $to su naucili kako bi
pronasli kreativne opcije.

Svaka stavka/varijabla o kojoj se pregovara ima
svoju pocetnu vrijednost (pozicija otvaranja),
ciljanu vrijednost (onu koju Zelimo postici) te
tocku odustajanja (minimum/maksimum koji smo
spremni prihvatiti). Stoga treba odrediti tocku
odustajanja za vrijednosti kreiranih paketa koje se
iznosi kao ponudu.

Ustupci se daju tako da se pojedinim stavkama u
paketu poveca/smaniji vrijednost u skladu s nasim
prioritetima i prioritetima druge strane.

Fokusiranje na jednu po jednu stavku u
pregovaranju najbrzi je nacin da potencijalno
kooperativnu pregovaracku situaciju pretvorite
u suprotstavljenu. Stoga dvaput razmislite koje
su mogucénosti kreativnog povezivanja/pakiranja
ponude.

Vjestina slusanja i postavljanja dijagnostickih
pitanja klju¢na je za iznalazenje moguénosti za
kreiranje vrijednosti u integrativnoj pregovarackoj
situaciji.

Zamke kontingentnih ugovora/klauzula:

 Kontingentne klauzule/ugovori mogu biti opasne
ako druga strana ima viSe znanja/saznanja o
odnosnoj temi od vas.

« Kontingentne klauzule/ugovori su korisne samo
ako ¢e se odnosna nesigurnost rijesiti tako da se
moze objektivno izmjeriti.

 Kontingentne klauzule/ugovori imaju smisla samo
ako ste svjesni da razumijete efekt koji one imaju
na drugu stranu, kako ne bi doslo do namjernog
opstruiranja.
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Kratke informacije

HGK dodijelio ,Zlatne kune”

Omco Croatia iz Huma na Sutli, kao najbolja velika hrvatska tvrtka po

izboru Hrvatske gospodarske komore, dobitnik je “Zlatne kune” za izvrsnost
poslovanja u 2011. godini. Omco Croatia bavi se proizvodnjom alata za izradu
staklene ambalaze, u ¢emu je vodeca europska i jedna od najvecih svjetskih
tvrtki. Od 1997. godine u sastavu je grupe Omco International sa sjedistem u
Belgiji. ViSe od 97 posto proizvodnje Omco Croatia izvozi.

Najbolja mala tvrtka je Sestan Busch iz Preloga, proizvoda¢ antibalistickih

kaciga i druge vojne opreme, a u kategoriji srednjih tvrtki Zlatnu kunu osvojila
je tvornica djecje hrane Vivera iz Gline.

Najboljom bankom proglasena je Erste&Steiermarkische Bank, a najboljim osiguravaju¢im drustvom

Euroherc.

Zlatnu kunu za inovaciju dobio je Boris Bala¢, direktor i vlasnik tvrtke INTECO, za autonomni robot za
hidrodinamicku obradu betonskih i metalnih povrsina.

Uskoro ured PKS u
Zagrebu

Privredna komora Srbije (PKS)
radi na projektu otvaranja

ureda u Zagrebu. Pocetkom
prodloga tjedna Drenislav Zeki¢
sluzbeno je imenovan direktorom
predstavnistva Privredne komore
Srbije (PKS) u Zagrebu, pise
Poslovni dnevnik. Predstavnistvo
e najvjerojatnije biti otvoreno
tijekom travnja.

142

SRBIJE
Ured PKS-a bit ¢e u neposrednoj
blizini Hrvatske gospodarske
komore - u Hrvatskom

novinarskom domu. To¢an datum
otvaranja jos nije odreden iako se
ureduje punom parom.

U 2011. rekordan broj

patenata u Europi

- = Prosle je

& <. godine

7‘::'_1 u Europi

= podnesen

= memgunnat  rekordan
5| Semeelited  zahtjev za

registracijom
patenata, Sto je znak da su
kompanije odlucile nastaviti
ulagati u inovacije unatoc
duznickoj krizi i neizvjesnostima
u gospodarstvu, izvijestio je
europski ured.

U 2011. je tako Europskom
patentnom uredu (EPO) sa
sjedistem u Muenchenu
podneseno ukupno 244.437
prijava za patente, sto je 3,7
posto vise nego 2010., pokazalo
je godisnje izvjeSce ureda.

Za rast BDP-a
trebaju investicije,
zaposljavanje i izvoz
Nakon vise godina pada i
stagnacije BDP-a u Europi, pa i
u Hrvatskoj, jedini izlaz iz krize
je rast BDP-a za Sto su potrebne
nove investicije, zaposljavanje

i izvoz, ali s obzirom na veliku
neravnotezu izmedu sjevera i
juga Europe te u ovom trenutku
slabu perspektivu rasta, za izlaz
iz krize trebat ¢e viSe od dvije do
tri godine, ocjena je zamjenika
guvernera Hrvatske narodne
banke Borisa Vujcica.

Vujcic je tu i druge napomene o
financijskom sektoru u Hrvatskoj
i okruzenju iznio na IBM Danu
financijskih rjeSenja 2012 koji je u
organizaciji tvrtke IBM Hrvatska
okupio stotinjak predstavnika
banaka i IT sektora.
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Kratke informacije

D&B Special Report
arch 25;:;: e Decide with Confidence

D&B izvjesce o kretanju stecCajeva po trzistima

Bonitetna ku¢a Dun&Bradstreet Limited objavila je najnovije izvjesée o
globalnom kretanju stecajeva po odredenim svjetskim trzistima (Global
Business Failures Report).

Global Business Failures Report
mozete preuzeti OVDIE

Izvor podataka: BonLine d.o.o.
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http://hrvatski-izvoznici.hr/docs/DNB%20Global%20Business%20Failure-Mar12%20UK.PDF

BonlLine INtfo

Informacije za izvoznike

Dun&Bradstreet je vodedi svjetski dobavljac
poslovnih informacija koji ve¢ 165 godina pruza
korisnicima razlicite informacije o rizi¢nosti
poslovanja, trazenju poslovnih partnera,
kreditnoj sposobnosti odredenog
poduzeca ili pak rizik ulaganja u
odredenu zemlju. D&B-jev rejting zemlje
ukazuje na rizik sklapanja posla u odredenoj zemlji.
On daje informaciju o potencijalnom kasnjenju

u placanju izvoznog posla ili pak o isplativosti
odredene investicije. Pokazatelji koje D&B uzima

u rejting zemlje su: politicki rizik, poslovni rizik,
makroekonomski rizik te vanjski rizik. Skala rejtinga
je podijeljena od DB1 sto se smatra najmanjim
rizikom do DB7 Sto se smatra najvisim rizikom.
Svaki razred podijeljen je na 4 kvartila—a, b, ci d.

U nastavku
BONILINE doa, ==

predvidanja
i analize koje D&B objavljuje u svom mjesecnom
izdanju publikacije "International Risk & Payment
Reviewa" koju mozete naruciti kod poduzeca
BonLine d.o.o., ekskluzivnog zastupnika D&B-a za
podrucje RH i BIH.

SVJETSKA EKONOMUA - % rast realnog BDP-a

2011 2012 2013
Svijet 2,7 2,4 2,8
Razvijene zemlje 1,6 13 1,7
SAD 21 23 2,2
Eurozona 1,4 -0,2 1,0
Japan -09 21 18
Velika Britanija 0,9 04 1,0
Zemlje u razvoju 54 51 55
Brazil 3,0 4,0 54
Rusija 38 2,5 3,0
Indija 6,8 6,5 6,7
Kina 9,2 81 8,3

14,

Cijena nafte
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EUROPSKI TRENDOVI U
PLACANJU - % faktura placenih u
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BonlLine INtfo

D&B REJTINZI ZEMALJA

Vaznost rejtinga zemlje:

Ukoliko zemlja ude u recesiju, Cest je slucaj da se kamatne stope podignu, te poduzeca pocinju

placati kamate bankama $to pogorsava njihov novcani tok i likvidnost. Prvo $to e isplatiti to su place
zaposlenicima, a zadnji na red dolaze izvoznici. Zbog toga rejting zemlje ima veliku vaznost u donosenju
poslovnih odluka.

1. Portugal — umjeren rizik poslovanja

Uvjeti poslovanja

Minimalni uvjeti: mjenica po videnju

Preporuceni uvjeti: akreditiv

Uvjeti placanja: odgoda od 90 do 120 dana

Kasnjenja u placanju: 0-1 mjesec nakon ugovorenog roka
Kasnjenja u pla¢anju izmedu domace i strane banke: 0-1 mjesec

Prema podacima iz D&B-a, u najlosijem scenariju novac za izdanu robu mozete ocekivati 6 mjeseci nakon
njezinog izdavanja. (120 dana odgode + 1 mjesec kasnjenja + 1 mjesec kasnjenja banke da prenese novac
na racun Vase poslovne banke).

Ekonomski pokazatelji:

Pokazatelj 2009 2010 2011 2012f 2013f
Rast realnog BDP-a, % =29 14 =19 =30 =10
Inflacija (god. prosjek), % -09 14 35 1,8 1,7

2. Spanjolska — umjeren rizik poslovanja

Uvjeti poslovanja

Minimalni uvjeti: mjenica po videnju

Preporuceni uvjeti: akreditiv

Uvjeti placanja: odgoda od 90 do 120 dana

Kasnjenja u placanju: 0-2 mjeseca nakon ugovorenog roka
Kasnjenja u plac¢anju izmedu domade i strane banke: 0-1 mjesec

Prema podacima iz D&B-a, u najlosijem scenariju novac za izdanu robu mozete ocekivati 7 mjeseci nakon
njezinog izdavanja. (120 dana odgode + 2 mjeseca kasnjenja + 1 mjesec kasnjenja banke da prenese
novac na racun Vase poslovne banke).

Ekonomski pokazatelji:

Pokazatelj 2009 2010 2011 2012f 2013f
Rast realnog BDP-a, % -3,7 -0,1 0,7 -1,2 1.2
Inflacija (god. prosjek), % -0,2 2,0 31 2,5 2,5

10.
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Popusti za Clanove HIZ-a

PROCEDO d.o.0. - termini otvorenih treninga
Poslovno pregovaranje I/1I

Tvrtka Procedo d.o.o. i trener Ivica Katani¢ najavljuju nove
termine otvorenih dvodnevnih treninga klju¢nih znanja i
vjestina pregovaranja "Poslovno pregovaranje I te treninga
naprednih znanja i vjestina pregovaranja “Poslovno
pregovaranje II”

lanove HIZ-a (M

Termini odrzavanja treninga iz Poslovnog Popust: kumulativno na osnovnu cijenu + PDV
pregovaranja « 10% popusta za plac¢anje 20 i viSe dana
* travanj: 26. - 27. travnja 2012. unaprijed 0O
« svibanj/lipanj: 31. svibnja - 1. lipnja 2012. _106 popustf'?\ e il i ke peleriil@ it ©
jednom treningu N
* lipanj: 14. - 15. lipnja 2012. . . p—
» 15% popusta za clanove HIZ-a (Hrvatski wjd
Termini odrzavanja treninga iz Poslovnog izvoznici) ‘g
pregovaranja I: « Cijena s 10% popusta: 0O
- y 3.780 kn + PDV = 4.725 kn o)
* svibanj: 10. - 11. svibnja 2012. . Cijena s 15% popusta n-
« srpanj: 05. - 06. srpnja 2012. 3.570 kn + PDV = 4.462,5 kn
« Cijena s 20% popusta “5
. « Cijena s 25% popusta
Hotel Aristos 3.150 kn + PDV = 3.937,5 kn
Besplatan parking osiguran! . Cijena s 35% popusta

2.762 kn + PDV = 3.452,5 kn

Trening POSLOVNO PREGOVARANJE I namijenjen  Za vie informacija o treningu preuzmite PDF file-
je samo onima koji su prethodno prosli kroz ove u dnu vijesti.

trening POSLOVNO PREGOVARANJE =L te ceu — pop 71y AN DOKUMENATA:

tom kontekstu njima biti i proslijedene informacije

o treningu, a mogu ih i sami zatraziti. POSLOVNO PREGOVARANIE I i IT - Trening
Info

Broj polaznika: Broj raspolozivih mjesta za
polaznike treninga je ogranicen tako da ¢e se pravo POSLOVNO PREGOVARANJE I - Program
sudjelovanja na treningu ostvarivati po redoslijedu

prijava.

Cijena treninga: 4.200,00 kn + PDV (ukupno

5.250,00 kn). Cijena ukljucuje: stru¢no voden

trening, materijale za trening, osvjezavajuce

napitke/kavu u pauzama te rucak za dva dana.

10.



http://hrvatski-izvoznici.hr/docs/Novo%20%20-%20Poslovno%20pregovaranje%20I%20i%20II_2%20-%20%20Trening%20info.pdf
http://hrvatski-izvoznici.hr/docs/Novo%20%20-%20Poslovno%20pregovaranje%20I%20i%20II_2%20-%20%20Trening%20info.pdf
http://hrvatski-izvoznici.hr/docs/2%20-%20Poslovno%20pregovaranje%20I%20-%20Program%20treninga.pdf

Popusti za Clanove HIZ-a

CB VINCETIC - posebna ponuda za &lanove HIZ-a

Tvrtka CB VINCETIC Zagreb je ekskluzivni zastupnik $vicarske tvrtke
CASH BACK koja se vise od 25 godina iskljucivo bavi povratom
PDV-a i ima svoje urede u 35 drzava Europe,Amerike i svijeta. Tvrtka

-I'=.| CASH B@ CB VINCETIC je specijalizirana za usluge povrata PDV-a za tvrtke u

Hrvatskoj na ime troskova usluga iz inozemstva. Stope PDV-a se krec¢u
od 17-25% Sto znaci da se povratom moze ustedjeti 1/5 troskova.

Povrat PDV-a

e Za sada je povrat moguc iz 21 drzave.U vedini drzava zahtjevi za povrat
Al rAd it a2l za tekudu godinu se podnose do kraja lipnja naredne godine.

hrvatske tvrtke Za &lanove Hrvatskih izvoznika tvrtke CB VINCETIC umanjuje proviziju za
5% u odnosu na standardnu proviziju.

lanove HIZ-a (&

jza C

Za sve informacije obratite se na adresu:
Kamaufova 2, 10000 Zagreb
tel: 01 4554 492
mob: 098 758 376

WWW.povratpdv.com
e-mail: cashbackcroatia@cashbackcroatia.com
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www.povratpdv.com
mailto:cashbackcroatia%40cashbackcroatia.com?subject=

Popusti za Clanove HIZ-a

BonLine d.o.o. - akcija 1+1 gratis!

B@N H:ﬁN E doo .

Ukoliko se pretplatite na jedan mjesec koristenja skrac¢enih boniteta, idu¢i mjesec dobivate gratis!

BonLine d.o.o., predstavnik Dun & Bradstreeta, najvece i najstarije bonitetne kuce na svijetu nudi
bonitetne informacije poduzeca iz cijeloga svijeta. Uz bonitete poslovnih subjekata nudimo i:

lanove HIZ-a (M

jza C

- Skracene bonitetne izvjeStaje on-line uz neograniceno pretrazivanje na mjesecnoj bazi.
+ Podatke o stecajevima poduzeca u regiji.

+ Informacije o riziku poslovanja u stranim zemljama.

« Razlicite korisne poslovne trazilice

Detaljan opis usluga mozete vidjeti na nasoj web stranici: www.bonline.hr ili pozivom na nase kontakte.

BonLine d.o.o., gospodarske informacije
Crnomerec 63, Zagreb
www.bonline.hr
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bonline@bonline.hr

Tel: 3851 3707 009
Fax: 3851 3776 415



http://www.bonline.hr
http://www.bonline.hr
mailto:bonline@bonline.hr

Popusti za Clanove HIZ-a

ZAGORKA d.o.0. -10% popusta za clanove HIZ-a

# ZAGORKA

lanove HIZ-a (M

Nemojte ovisiti o skupim i nestabilnim energentima

jza C

Tre¢ina energije u prosjecnom domacinstvu trosi se na grijanje. Postoji viSe razlicitih sistema za grijanje,
u ovisnosti od vrste energenta, ali i mogucnosti ustede energije. U Hrvatsku se zbog rasta cijena plina i
struje vraca drvo kao energent koje je ekonomski i ekoloski najprihvatljivije.

Tvornica "Zagorka” osnovana je u Bedekovcini 1889. godine, a danas je specijalizirala za grijaca tijela na
drva. U svojoj ponudi nudi veliki izbor kamina, kaljevih peci, kaminskih peci, pedi za centralno grijanje,
peci na pelet i solarnih sustava. Vise informacija na: www.zagorka.hr

Kontakt:
Zagorka d.o.o.

Matije Gupca 2
49221 Bedekovcina
Tel.049/213-144
info@zagorka.hr
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http://www.zagorka.hr
mailto:info%40zagorka.hr%0D?subject=

Popusti za Clanove HIZ-a

PRIMACO GRUPA - 10% popusta na standardne cijene usluga

PRIMACO GRUPA je ONE STOP SHOP za sva Vasa
w P R I M Aco pitanja u domeni transporta, $pedicije, logistike i

ekspresne dostave posiljki, diljem svijeta. Putem

svojih kompanija PRIMACOSPED d.o.o. i PRIMACO
d.o.o. nude potpuna rjesenja, te obavlja i najzahtjevnije poslove. Morem, cestom, zrakom ili Zeljeznicom
— s obzirom na vrstu posiljke, uvijek nudimo optimalno rjeSenje koje ¢e zadovoljiti uvjete hitnosti,
ekonomicnosti i sigurnosti. Nasih 30 voznih jedinica svaki dan su diljem europskih destinacija po Vasem
nalogu. Standardni i charter avioni i brodovi otpremaju se diljem svijeta kako bi dopremili ili otpremili
Vase posiljke. 80-ak ¢lanova naseg tima oboruzanih znanjem, iskustvom i svim strukovnim kvalifikacijama

na raspolaganju su Vam u nasih 5 ureda kako biste imali pravu informaciju, na pravom mjestu, u pravo
vrijeme.

PRIMACO GRUPA odobrava svim c¢lanovima HRVATSKIH IZVOZNIKA popust od 10% na standardne cijene
svojih usluga, uz zajamcen najvisi stupanj kvalitete i profesionalnosti.

CARINSKO ZASTUPANJE U UVOZU I 1ZVOZU (Korisnici smo povlastene carinske garancije i prvi ¢lan krovne
medunarodne organizacije Speditera FIATA Geneva)

ZRACNI PRUEVOZ (Licencirani smo IATA CARGO AGENTI i jedni od vodecih zraénih otpremnika u
Hrvatskoj).

EKSPRESNA DISTRIBUCLJA POSILJKI — ARAMEX GDA (Ovlasteni smo zastupnik jedne od vodecih svjetskih
express mail&cargo kompanija - ARAMEX wWww.aramex.com . Pruzamo usluge ,door to door” express
dostave u 228 zemalja diljem svijeta, a sve posiljke klijent moze pratiti on-line.)

MEDUNARODNI I DOMACI CESTOVNI PRIJEVOZ - FTL i zbirni (vlastitim respektabilnim vlastitim voznim
parkom obavljamo prijevoze posiljki na svim europskim i domacim relacijama)

lanove HIZ-a (M

jza C
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POMORSKI PRUEVOZ (Koristimo usluge etabliranih svjetskih brodara. Uz organizaciju kontejnerskog
pomorskog transporta, organiziramo i najam charter-brodova za prijevoz raznih tereta i opreme. Takoder,
nudimo organizaciju ,in land” transporta.

ZELJEZNICKI PRIJEVOZ: organiziramo Zeljezni¢ki transport robe svim vrstama vagona temeljem
dugogodiénjeg ugovora s domacim Zeljezni¢kim prijevoznikom HZ Cargo, ¢lanom CIM-a.

KONTAKTI

PRIMACOSPED d.o.o. PRIMACO d.o.o.

za medunarodno otpremnistvo za prijevoz, otpremnistvo i trgovinu
Jankomir 25, 10090 Zagreb, Hrvatska Ulica hrvatskih branitelja 10, 10090, Hrvatska
-

el: +385 1 3440 444 Tel: +385 1 3440 777

Fax: +385 1 3440 477 Fax: +385 1 3440 788

Maticni broj: 1593625 Maticni broj: 03550419

E-mail: sped@primacosped.hr Email: info@primaco.hr

Www.primaco.hr www.primaco.hr

20)
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Popusti za Clanove HIZ-a

N-LAB — popusti na poslovna rjesenja, ERP sustave i poslovne
pakete

N-LAS

Clanovima Hrvatskih izvoznika N-LAB odobrava:

« e-UBS online ERP besplatni 30 dnevni pristup i -10% na koriStenje

lanove HIZ-a (M

 noteS poslovna rjesenja -10% na kupnju jednog ili visSe poslovnih rjesenja

jza C

« UsBS poslovni paket -15% na kupnju ili najam poslovnog paketa

e UBS21 ERP -15% na kupnju ili najam poslovnog sustava

Detaljnije informacije mozete pronadi na web stranici www.n-lab.hr, ili ih zatrazite putem maila na
n-lab@n-lab.hr ili na broj telefona 01/2949-900.
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Popusti za Clanove HIZ-a

Koncar INEM - Akcija "Racunala za ¢lanove udruge HRVATSKI
[ZVOZNICT”

Za ¢lanove HIZ-a, KONCAR Elektronika i informatika pripremila je posebnu ponudu za kupnju
informaticke opreme iz svog proizvodnog programa.

KONCAR Elektronika i informatika d.d. je prvi domaci proizvodaé prijenosnih racunala i s ponosom ih
predstavlja hrvatskim izvoznicima u ovoj ponudi. Iskustvo 30 godina rada s racunalima pretoceno je u
kvalitetna prijenosna racunala koja se odlikuju visokom pouzdanoscu i trajnoscu.

Osim prijenosnih racunala, u proizvodnom programu i ponudi informaticke opreme Koncar nudi i stolna
racunala te racunalnu periferiju. Pozivamo sve zainteresirane da se informiraju o cjelokupnoj ponudi
informaticke opreme na njihovim web stranicama www.racunala.koncar.hr

Kontakti:
tel. +385 1 3655 307

e-mail: pc.prodaja@koncar-inem.hr

lanove HIZ-a (M

jza C

e
2]
-
Q.
O

ol

(e0)



http://www.racunala.koncar.hr
mailto:pc.prodaja@koncar-inem.hr




hrvatski izvoznici
croatian exporters

© Sva prava su pridrzana / Udruga Hrvatski izvoznici / 2012, _http://www.hrvatski-izvoznici.hr/
[ zaispis iz liste primatelja newslettera posaljite prazan mail prateci sliedeci link: unsubscribe ]



http://odjava@hrvatski-izvoznici.hr

